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serie de reflexiones acerca del cardcter y los problemas futuros que
puede encontrar la Autoridad.

Treves es de la opinién que, sin Jugar a dudas, numerosos elementos
contribuyen a hacer de la Autoridad uno de los ejemplos mis avanza-
dos de organizacién internacional con vocacidn universal, aungque pa-
receria exagerado tratar de concebirla como un posible embrion de go-
bierno mundial,

Tales elementos indican que se trata no unicamente de una organi-
zacién dotada de una personalidad juridica internacional, sino también
que sus poderes frente a los Estados miembros son excepcionalmente
amplios. Esto se demuestra cuando se ve que la “Autoridad” tiene el
poder de tomar decisiones obligatorias para todos los Estados miembros,
incluso en contra de su oposicion; que posee la capacidad de actuar
en juicio contra los Estacdos miembros y sus empresas; y que tiene, en
fin, el poder de recolectar impuestos y contribuciones de los naciona-
les de los Estados miembros,

En conclusién, en opinion del profesor Tullio Treves, la “Autori-
dad” se presenta como una organizaciéon cuyos poderes frente a los
Estados miembros y a sus nacionales, son altamente penetrantes y sus-
ceptibles de una expansion ulterior en virtud de la teoria de los po-
deres implicitos.

Alonso GOMEz-ROBLEDO VERDUZCO

DERECHO MERCANTIL

Erzacuirre, José Maria de, “Bases para una reelaboracién de'la teoria
general de los titulos valores”, Revista de Derecho Mercantil, Madrid,
nim. 163, enero-mayo de 1982, pp. 7-112.

Un extenso, pormenorizado y. constructivo estudio es este del profesor
Eizaguirre, “encargado de la agregacion de derecho mercantil de la Fa-
cultad de Derecho de San Sebastidn, Universidad del Pais Vasco”. Y mads
que la finalidad que el titulo indica, que el autor logra satisfactoria-
mente, se trata de un andlisis trascendente, “pre-legislativo”, hacia la
reforma, que esti en curso, de la legislaciéon cambiaria espaiiola; que
trata de superar el atraso del ordenamiento ibero, en materia de. titu-
losvalor, v de adoptar, no un sistema en boga de los vigentes en dere-
cho extranjero, sino los principios y la reglamentacién--mds moderna,
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tanto sobre los titulosvalores tradicionales, singulares, “obligacionales”,
como de los modernos titulos de inversibn o masivos, asi como de Ia
categoria de los titulos de tradicion.

El estudio que resefiarnos es también interesante en relacidén con
nuestro derecho sobre los titulos de crédito, de la Ley de Titulos 'y
OPEI'BCIOHCS de Crédito, la que, respecto a ellos, copia en gran medld'_t
las Convenciones de Ginebra de 1930 y 1931, y que, cdn ciertos cami-
bios y adiciones (en algunos casos lamentables, como la equiparacion
de los titulos a la orden y nominativos), desde 1932 regula la materiu
amplia y acertadamente, adelantindose a los dos modelos vigentes que
este autor sefiala, la Ley Suiza de 1936 y el Cddigo Civil jtaliano de
1942, ' :

Eizaguirre realiza un acucioso estudio histérico, remontindose a los
juristas germanos desde Einert (1839) Thél, Brunner; vy a la famosa
Tey Cambiaria alemana de 1848, primera que se dicté sobre la mate-
ria, en la que ya resalta, y que regularia por primera vez, cuestiones
tan fundamentales como el principio de la inoponibilidad de excep-
ciones’ (articulo 82 que nuestra LTOGC recoge en el articulo 89);-
protéccidon de adquirentes de buena fe, a non domino; la legmmaaén
de los fitulos a la orden (articulo 36) y el procedimiento especial de
la amortizacién cambiaria (articulo 78). La Ordenanza de 1848 influyé
decisivamente en el primer Cédigo de Comercio alemin de 1861, en la
regulacion ‘ cambiaria, sobre todo de los titulos a la orden (articulos
301 al 806). Sefialan dichos dos textos legislativos el cardcter circula-
torio de esos titulos, y fijan la “dificil cohabitacién” de dos principios
del derecho comiin que les son aplicables: por un lado, el derecho sobre
los bienes, o sea los documentos como cosas, Y por otro, el caricter
crediticio, obligacional, de los derechos incorporados en ellos.

Resalta €l autor la contribucién italiana a la disciplina de los titu-
losvalor, sobre todo a través de Vivante (después, de Ascarelli, y en Ia
actualidad, de Libonati, Pellizzi, Chiomenti, y otros), a quien se debe
la inclusién a la categoria, de los titulos nominativos —titulos de cré-
dito impropios—, asi como las notas de literalidad y de autonomia,
con lo que se quiso, initilmente, dar unidad al sistema y caracterizar
a las distintas clases o tipos-de los titoti di credito. De ahi la célebre
definicién del maestro italiano, que adopté el articulo 5% de nuestra
LTOC, aunque prescindiera de la nota de autonomia, quizis por con:
siderar, con ILorenzo Mossa, que se confunde con- la literalidad.

La teoria de los titulosvalor —o titulos de crédito— se construye al-
rededor de los documentos al portador y a la orden. De amhos se pre-
dica e cardcter necesario y suficiente del documento, y de ambos tam-
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bién, su alcance literal y su transmisién por la entrega o tradicién. En
cambio, la adicion de los titulos nominativos, introduce modificaciones
substanciales en dicha teorfa, en cuanto que ya no se trata de una
legitimacién meramente cartular, ni de que los titulos mismos tengan
fe publica, sino que debe acudirse a factores y menciones ajenas, como
es la inscripcién por el emisor, en sus regisiros, y que requiere siem
pre, .para la debida circulacion del titulo, Ia colaboracién de éste: la
legitimacién del titular depende, pues, no del documento mismo, sino
del librador o emisor del documento. Ademds, el texto o tenor literal
no es suficiente, porque hay que acudir al negocio causal que crea el
instrumento; ni, por lo mismo, el titulo es abstracto, sino que estd
vinculado con dicho negocio, y no se aplica al documento el principio
de la inoponibilidad de excepciones, ya que éstas pueden derivar de dis
cho negocio causal (el negocio de sociedades, el de transporte, el: de
depésito). .

Se estudian también los nuevos titulos de inversion (t1tu105valores,
que se emiten en scrie o en masa, segin el articulo 39 de nuestra Ley
del Mercado de Valores), que a partir de su creaciéon en Alemania
durante la Primera Guerra Mundial y el periodo de inflacién que sigui6
en diche pais, vienen imponiendo cambios profundos a la teoria gene-
ral de los rtitulosvalor: Ios miles y millones de documentos de esta es-
pecie, o sea, de acciones y obligaciones de S. A., asi como los titulos
de la deuda publica (entre nosotros, actualmente, los CETES —certi-
ficados de la Tesoreria de la Federzu.i:’ni—), por su volumen y las di-
ficultades de- operacién’ individual y conjunta, plantean adaptaciones
y cambios tales como su inmovilizacién a través de depdsitos banca-
rios de cardcter colectivo (pi¢nsese en nuestro Instituto para el Depési-
to de Valores, INDEVAL, creado en 1978), en lugar de su circulacion
mediante la tradicién y el endoso; la transmisién y el gravamen (pren-
da) no del documento y de los derechos correspondientes, sino sélo de
¢stos, a través de meros datos y registros contables hechos por el de-
positario; la negociacién no directa, por el tenedor, sino a través de
comisionistas y agentes de holsa —brokers—, y en fin, la obtencién no
de diné€ro, sino de titulos equlvalentes en virtud de operaciones s1m1-
lares al reporto. '

Entre nosotros Ias reformas de 28 de abril de 1978, a la Ley del
Mercado de Valores, introdujeron nuevas instituciones (el INDEVAL),
nuevos conceptos como el endoso en administracion y la reglamentaaén
de otros titulosvalores formados por letras de cambio —las llamadas

aceptacmnes bancarias”— y por pagarés —"papel comercial’—, que an:
tes habian sido titulos de crédito unicos e individuales, y que ahora_ se
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convierten en titulos masivos de inversién. Estas reformas recogen las
nuevas corrientes de la experiencia norteamericana y alemana, y plan-
tean alteraciones tales a la teorfa tradicional de los titulosvalor, y a su
concepto legal o definicién, que a semejanza de la situacién espafiola,
aunque sin la hondura e importancia de ésta, vuelve necesaria en Mé-
xico una revision general de la materia cambiaria,

Para ello, este estudio tan completo y oportuno del profesor Eiza-
guirre, podrd orientar a quienes entre nosotros acometan la tarea de
regular, tanto los antiguos y tradicionales titulosvalor (letra, pagaré,
cheque, acciones, obligaciones, certificados de participacién, etcétera),
como los titulos de inversién. Esto es tanto mds necesario y urgente,
cuanto que, por virtud de la expropiacién de los bancos, deberd rees-
tructurarse el funcionamiento de ellos —sobre todo de la banca mul-
tiple—, asi como la emisién de los nuevos titulosvalor comerciales y
bancarios. Habri de decidirse, por otro lado, la suerte de miles de
acciones de sociedades que eran propiedad de la banca y que proba-

blemente el Estado —su duefio actual— ofrezca al publico a través de
la bolsa.

Jorge BarrERA GRAF

FARENGA, Luigi, “Associazione, Societa e Impresa”, en Rivista del Di-

ritto Commerciale e del diritto generale delle obbligazioni, Lxxx,
1982, pp. 21-49.

I. Se trata de un estudio en que se analiza si la organizacion y el fun-
cionamiento de una empresa en derecho italiano requiere y se vincula
necesariamente con la sociedad, o bien, si tales tareas pueden llevarse
a cabo por asociaciones.

El autor excluye esto ultimo, aunque acepta que si la finalidad o
causa de la asociacién no es la constitucién ni el ejercicio de la em-
presa —sino que ésta, como actividad econémica, organizada y lucrativa,
es s6lo un medio o instrumento del fin propio de aquélla—, si pue-
den las asociaciones tener como finalidad el organizar y explotar una
negociacion (el caso, en México, de la Asociacién en Participacion; ar-
ticulo 252, LGSN).

‘En cambio, lo propio y caracteristico de las sociedades es el ejercicio
y la explotacién de la empresa, asi se desprende tanto del concepto
legal del contrato de sociedad, articulo 2247 del Cadigo Civil italiano:
“ejercicio en comin de una actividad econémica con el fin -de- dividir
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las. utilidades”, como del de la empresa, a través de su titular (articut
lo 2082): “quien ejercita profesionalmente una actividad econtmica or-
ganizada con la finalidad de producir o cambiar bienes o servicios”.

Es de la esencia de la sociedad en Italia la realizacién de una act
tividad econdémica y lucrativa; nota esta ultima que tanto quiere decir
el reparto de las utilidades que se obtengan (en la empresa privada),
como la intencién meramente de obtener un superavit sobre el precio
de elaboracién u obtencién del producto o del servicio, en el caso de
las empresas publicas. De ahi que coincidan ambas figuras, la empresa
y- la sociedad, en cuanto que aquélla constituya el objeto y la fina-
lidad de ésta; y que solamente a través de la sociedad se organice y
funcione la empresa.

Sin embargo, no se confunden las dos figuras, y ello porque el con-
cepto legal de sociedad no incluye la organizacién de la empresa, ni
tampoco la actividad econdmica a que alude el articulo 2247 se limita
a la produccién o intercambio de bienes o servicios, :

1I. ¢Cudl es la sitnacion en el derecho mexicana? Para aclararla de-
bemos distinguir, en primer lugar, la empresa de la sociedad; en segundo
lugar, las asociaciones de las sociedades; y en tercero, las asociaciones
v sociedades civiles, de Ias mercantiles.

Examinemos cada unc de estos puntos:

1. La distincion entre empresa y sociedad radica, juridicamente y de
manera principal, en que ¢sta es un sujeto del derecho mercantil (co-
mertiante, articulo 89, fracciones II y III del Cddige de Comercio
C. Co.—), con personalidad propia y de la cual, aquélla, constituye
el objeto de la sociedad (cuando uno o varios socios la trasmitieran en
forma de aportacién), o su fin o causa, €n cuanto que el funciona-
miento de la socedad se dirija a Ja explotacién de la empresa. Ademds,
de é&sta, la sociedad s6lo es uno de sus elementos (subjetivos), o sea, su
titular, €l empresario; al lado de él, suele haber otro del mismo ca-
ricter subjetivo, o sea, el personal y los trabajadores; y el elemento
objetivo consistente en el patrimonio o hacienda de la empresa, del
cual la sociedad misma es también titular. Por su intima vinculacién,
suelen confundirse ambas figuras: la sociedad y la actividad de ésta
sobre: los bienes y- derechos patrimoniales, o sea, sobre la hacienda.

2 De la asociacién y de la sociedad el C. Co: ofrece sendas defi-
niciones en los articulos 2670 y 2688, Ambas son angostas y parciales,
€n cuanto que, mis alla de los términos del articulo 2670, la practica
reconoce la existencia de Ia asoclacién con finalidades “preponderan-
temente econémicas”, no sélo mercantiles, como es la A en P (articulo
252 de la Ley General de Sociedades Mercantiles —LGSM— y otras
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no reconocidas como tales expresamente en ley, verbigracia, la asamblea
de obligaciones (articulo 216 de la Ley de Titulos y Operaciones de
Crédito —LTOC-), sino también civiles, como son las asociaciones y
uniones de productores (articulo 4° de la Ley, D. 0. 25-VI-37). En
cuanto al articulo 2688, también se atribuye caricter de sociedades
mercantiles a aquellas que, sin tener una finalidad especulativa y ni
siquiera un fin “preponderantemente econdémico”, adoptan uno de los
tipos de las sociedades que enumera el articulo 12 LGSM (ex articulos
2695 C. Co. y 49 y 260 LGSM).

A su vez, la distincién entre las asociacienes vy las sociedades, se
deriva de la intencién de los socios de constituir una u otra figura;
de las aportaciones y el capital social que no existen en las asocia-
ciones, y en otra nota que sin ser esencial si es propia de la sociedad
y no de la asociacién, que es la personalidad moral (e. g, en la Aen P,
articulo 253 LGSM).

3. La distincién entre asociaciones civiles y mercantiles y entre so-
ciedades civiles y mercantiles, en el fondo es cuestién del derecho po-
sitivo: en general, las asociaciones civiles no tienen una finalidad pre-
ponderantemente econdmica; sin embargo, la ley puede admitirlas,
como en €l caso antes indicado de las uniones y de las asociaciones
de productores agricolas, o de asociaciones de automovilistas (ANA y
AMA)}. En cuanto a las asociaciones mercantiles, son todas aquellas
a las que la ley en forma expresa (articulo 252 LGSM en relacion
con la A en P; articulo 318 C. Co., respecto a asociaciones entre el prin-
cipal y el factor), o de manera implicita (las asambleas de obligacio-
nistas antes indicadas, articulos 216 y siguientes y 228 y siguientes
LTOC) les da tal cardcter, :

Por ultimo, las sociedades civiles se distinguen de las mercantiles,
tanto en razén del fin o causa, en cuanto que las civiles nunca pueden
tener una finalidad lucrativa, que es nota exclusiva de las sociedades
mercantiles; como en razon del tipo o esquema que se adopte: si este
es uno de los que la LGSM incluye en su articulo 19, se tratara de una
sociedad mercantil, independientemente de que su fin o causa no sea
lucrativa.

III. Pues bien, en derecho mexicano, el titular de una empresa puede
ser y normalmente es, una sociedad mercantil, nunca una de cardcter
civil, porque la explotacién de una negociacién y la actividad del em-
presario en torno a ella, siempre es lucrativa (inclusive en.las empre-
sas de Estado). Empero, nada impide que titular de una empresa sea
una persona fisica, como tampoco que, a diferencia del derecho italiano
que examina Farenga, la sociedad mercantil no tenga finalidad especu-
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Tativa, 'y ni siquiera de- caricter econdmice, sino cientifico, cultural,
.deportivo, de beneficencia; fines ajenos a la organizacién y al funciona-
miento de negociaciones o empresas.

Jjorge BARRERA GRAF

Fricnang, Aldo, “L’Avan-Progetto de Legge Uniforme sul factoring in-
"' ternazionale” (UNIDROIT, 1982), en szsta de Diritto Civile, afio
XXIX, nam. 1, 1983, pp. 96-167.

Ll trabajo del profesor Frignani, de la Universidad de Mddena, analiza
€l Anteproyecto, que se reproduce en este ensayo, preparado por un
grupo de estudio del Instituto Internacional para la Unificacién del

Derecho Privado (UNIDROIT), de Roma. El propésito del autor,
no s6lo es examinar y fijar el sentido y el alcance de cada uno de los
once articulos de que consta el texto que comenta, sino también indicar
sus lagunas, los problemas que se tuvieron en su redaccién y, final-
mente, sefialar que el texto aun estd sujeto a revision y a propuestas
que se hagan para completarlo- y mejorarlo, antes de la aprobacién
definitiva por ¢l UNIDROIT y de que esta Institucion, eventualmente,
proponga la adopcién de la ley en una Conferencia Internaciopal.-

- No es posible siquiera resefiar el comentario del autor a cada uno
de-los articulos del Anteproyecto; s6lo nos referimos a los puntos prin-
cipales. :

La definicién del factoring iniernational (que en espafiol puede ‘tra-
ducirse como factoraje ‘o factorfa internacional), que deriva del ar-
ticulo 19, es la siguiente: :

- Contrato que se celebra entre un proveedor y un factor por el que
éste debe prestar (a aquel) cuando menos dos de los siguientes ser-
vicios: financiamiento, 1nscr1pc10n de créditos en libros (tenuta dei
conti o tenue des comples), gestion de cobro de créditos y garantfa
contra los riesgos del crédito; y el proveedor debe ceder al factor,
de manera continuada y mediante venta o constitucién de garantias,

créditos que surjan de la venta de bienes o de Ia prestacion de ser-
vicios.

Se trata, pues, de un tipo de contrato de cambio bilateral, oneroso,
de ejecucién continuada o tracto sucesive, cuya naturaleza mercantil
entre nosotros derivaria de la:intervencién de empresas (del proveedor
y/o del factor) y del cardcter mercantil de los contratos de los cuales,
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a-su vez, derivaran los créditos materia de la cesién. No se otorga al
factor exclusividad, como se pretendia en un proyecto anterior, y ella,
tanto por la paturaleza internacional del negocio, que en, la prictica
permite acudir a varios factores, como porque cabe la especializacién
de éstos en cuanto al cardcter de los deudores, de las deudas que se
cedan, su cuantia, su tiempo de vencimiento, etcétera.

La caracteristica internacional del contrato (articulo 29) se desprende
de 1a de los contratos de compraventa o de servicios que den Jugar a Jos
créditos que se ceden, a saber, que los establecimientos de ambas partes
estén situados en paises diferentes. No se toman en cuenta, pues, ni la
nacionalidad de las dos partes (proveedor y factor), ni su residencia
o sede legal. En cuanto a la naturaleza de los créditos que se cedan, o
sea, los resultantes de contratos de venta o de prestacién de servicios,
tanto  pueden ser, en paises como el nuestro que diferencian ambas
materias, comerciales o civiles {profesionales); y respecto a su cesibi-
lidad, ro produce efectos pacto o convenio celebrado entre ambas par-
tes que prohiba la cesidn (articulo 4), lo que entre nosotros seria
contrario a lo establecido en los articulos 2201 y 2202 del Codigo Civil.

La. cesién del crédito es oponible al deudor, si se notifica o hace saber
por escrito, en el que se “precisen de manera suficiente” los. créditos
cedidos;. se designe la persona a quien el deudor deba pagar, y se in-
dique que el contrato se rige por las reglas del Anteproyecto (articulo
6). Se excluyen, pues, los non-notification factoring del derecho norte-
americano. El aviso o notificacion sdlo tiene efectos respecto a créditos
provenientes de contratos (de compraventa o de servicios) celebrados
antes o contempordneamente a la notificacién. Por otra parte, se con-
cede al deudor el derecho de oponer al factor las mismas excepciones
que tuviera en contra del proveedor cedente, asi como la excepcidn
de compensacion ‘“relativa a derechos o acciones existentes, que el
deudor, hasta la fecha en que reciba e] aviso de la cesién, pueda in-
vocar contra el proveedor”, su acreedor original (articula 8).

El ultimo articulo, el 11, establece la aplicacién de las reglas del
Anteproyecto, no s6lo al contrato celebrado entre el proveedor y el fac-
tor, sino también a las cesiones sucesivas de créditos que efectie el
factor a otro factor, como si aquél fuera el proveedor de éste, y el ul-
timo fuera el factor original; en este caso, los establecimientos de los
factores pueden estar situados en el mismo pafs, o bien, en paises di-
ferentes.

Termina €l estudio haciendo referencia a cuestiones no tratadas, de-
liberadamente, en el texto que se comenta; en razén de estas omisiones,
se cambi6 el titulo original del Anteproyecto, que hablaba del contrato
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de factoraje internacional, para ser ahora, meramente, “Reglas uni-
formes sobre ciertos aspectos del factoraje internacional”. Otra cuestion
omitida deliberadamente es la muy espinosa y discutida en el seno. del
Grupo, sobre a quién debe concederse prioridad en el caso de conflic-
tos entre el factor y terceros, entre quienes no esté el deudor. Por las
divergencias de soluciones en los diferentes derechos nacionales, y per
el hecho de que en caso de regular este problema, se entrarfa a legis-
lar sobre cuestiones tan complejas v disimbolas.en los derechos internos,
como Ja preferencia concursal, la proteccién de. derechos de terceros
de buena fe y el régimen legal de las garantias, el grupo de redaccién
no propuso solucién alguna. Queda a los estudiosos, a los circulos in-
teresados. y a los paises miembros del UNIDROIT, proponer alguna,
o acoger la actitud prudente del texto.

. Jorge BARRERAl GRAF

Garcia  Garribo, Manuel, “La sociedad de los banqueros (Soczetas
argentaria}’, en Studi in onore di Arnaldo Btsc_'ardl 111, Milano,
1981, pp. 373-383.

El autor analiza un texto de Ulpiano 31 ad ed. (D. 17, 2, b2, 5), para
llegar a la conclusidén de que existié un régimen juridico especial para la
sociedad de banqueros (socielas argentaria), que se justifica por razén
de la utilidad piblica que tiene el servicio bancario.

En el citado texto, Ulpiano propone esta cuestion: uno de los dos
socios que constitufan una sociedad bancaria obtuvo una ganancia por
la realizaciéon de un negocio ajeno a la actividad bancaria, ¢podria. el
otro socio exigir que se le transmita la parte que le correspende, de
acuerdo al contrato de sociedad bancaria, respecto a esa ganancia?
Ulpiano responde que segin un rescripto del emperador Severo, no se
puede exigir la participacién en esa ganancia, gue procedié de una
actividad azjena al objeto de la sociedad.

El texto, comenta Garcia Garrido, ha sido objeto de diversas inter-
pretaciones. Lo que llama la atencién es que Ulpiano haya propuesto
una cuestion, cuya solucidn aparentemente no ofrece dificultad alguna,
y que cite ]a autoridad de un rescripto para solucionarla. La sociedad
bancaria era una sociedad que tenia un objeto determinado (alicuius
ref), por lo cual era evidente que los negocios realizados por los: socios
que no se refirieran al objeto social, no czian deniro del régimen del
contrato societario, ¢por qué, entonces, fue necesario plantear la cues-
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tién en forma expresa y emitir un rescripto para resolverla? Considera
Garcia Garrido que esto s6lo puede explicarse, teniendo en cuenta la
existencia de un régimen especial para la sociedad de banqueros.

El autor presenta textos del Digesto, de los cuales desprende lo si-
guiente: (1) que la sociedad de banqueros fue entendida como una
sociedad de objeto determinado (alicuius rei), pero como se considera
(2) que es una sociedad que presta un servicio de utilidad publica, se
establecié (3) que los banqueros, a diferencia de lo que ocurre entre
los socios de otras sociedades ordinarias, actiian solidariamente, bien
como acreedores, bien como deudores, de lo cual resulta, temiendo
en cuenta sobre todo el interés publico, (4) que los banqueros respon-
den de los depdsitos recibidos, no sélo con los bienes que aportaron
a la sociedad (como es lo normal en la societas alicuius rei), sino con
todo su patrimonio.

El estudio resulta muy interesante, tanto por las conclusiones que
ofrece respecto a la existencia y caracteristicas de un régimen juridico
especial de la societas argenteria, cuanto por la manera con que el
autor hace su estudio: comienza por presentar un texto que ofrece
un caso (una gquaestio), cuya comprension resulta problematica; luego
analiza textos conexos, que le permiten hacer, o mejor dicho rehacer,
la constitucién doctrinal sobre la materia, para concluir solucionando
el problema inicialmente planteado.

Jorge ApamMe Gopparp

GOMEZ CALERO, Juan, “La responsabilidad solidaria de los obligados
cambiarios”, Revista de Derecho Bancario y Bursdtil, Madrid, Centro
de Estudios y Comunicacién Econémica, nim. 2, abril-junio de 1981,

pp. 245-305.

En el presente estudio se examina a la solidaridad cambiaria, bajo dos
enfoques que resultan complementarios. El primero desde la pers-
pectiva de los deudores cambiarios de distinto grado; el segundo, desde
la posicién de los obligados cambiarios de igual grado.

Parécenos exacta la introduccién, por cuanto en ella se nos sefiala la
panordmica que enmarca la problemdtica a tratar, es decir, la respon-
sabilidad solidaria de los signatarios de una declaracién carticea, con
todas sus secuelas.

El derecho histérico, resulta en manos de Gémez Calero, herramienta
adecuada, para inferir el caricter solidario de la responsabilidad de los
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obligados cambiarios de diverso grado; ya que los preceptos que con-
forman las diversas leyes mercantiles cambiarias (Ordenanza francesa
de 1673; Ordenanzas de Bilbao de 1787; Codigo general prusiano de
1794; Cédigo de Comercio francés de 1807; Cédigo de Comercio es-
pafiol de 1829; Ordenanza cambiaria alemana de 1848; Cddigo de Co-
mercio de 1865; Coédigo de Comercio italianc de 1882; Cédigo de
Comercio espafiol de 1885 [vigente]; Legislacidn cambiaria uniforme
de 1930 y 1931) han regulado, a lo largo de su evolucién, garantia tal.

Resulta trascendente para el autor desarrollar primeramente dicho
respecto, pues lo considera premisa indispensable, para Iuego explicar el
compromiso solidario de los deudores cambiarios de igual grado.

Es decir, mientras por un lado, quienes se comprometen cambiaria-
tamente una misma posicién cambiaria, al formular y suscribir varios de
avalista; por otra parte, estos mismos sujetos puedenr ocupar conjun-
tamente una misma posicidn cambiaria; al formular y suscribir varios
de ellos una misma declaracién cambiaria; por ejemplo, una pluralidad
de endosantes (en el mismo endoso), dos o mds avalistas (en un solo
aval).

Durante el desarrollo de esta investigacién se formulan concordan-
cias y divergencias entre la solidaridad civil y la cambiaria; se combina,
oportuna y abundantemente, doctrina y legislacién cambiaria nacional
con su correspondiente exramjera; se caracteriza a la solidaridad cam-
biaria en su doble faceta, y as{ es aceptada por la mayorfa de la doc-
trina y por el vigente cédigo mercantil espafiol; autores germanos y
galos la tienen por imperfecta; se afirma que al introducir los conve-
nios de Ginebra, los derechos de eleccién y variacidn (ius electionis
et ius variandi), se consolidé notablemente la posicién del portador
legitimo de la letra de cambio, de manera que tal postura, devino idén-
tica a la del acreedor (frente a los deudores solidarios) en la obligacién
civil; se examina la solidaridad cambiaria relativa a los coobligados de
igual grado, bajo las diversas modalidades que pueden presentarse en
la verificacién de un negocio jurfdico cambiario por varias personas,
pues, por una parte, los signatarios de un titulovalor pueden coincidir
en uno u otro de los distintos negocios cambiarios (aceptacién, aval,
endoso y libramiento); por otro lado, la voluntad que genera el ne-
gocio puede manifestarse en tres sentidos: tendientes a obligarse man-
comunada o solidariamente, o sin comprometerse bajo ninguna de las
dos calidades.

Concluye el autor, con sugerencias concretas: actualizacién de la
legislacién cambiaria hispana. En cuanto a la forma, propone un orde-
namiento especifico de cardcter sustantivo y procesal que retma todo
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el régimen legal de los titulosvalor. Por lo que ataiie al contenido de la
nueva ley, utilizar la legislacién uniforme como texto bdsico y funda-
mental de la reforma; servirse de las reservas establecidas en las con-
venciones ginebrinas, para adaptar aquella legislacidn a las exigencias
de la realidad e incluir preceptos que prevean incorporar nuevas dis-
posiciones emanadas de Organismos Internacionales (UNCITRAL).

Se trata, en fin, de un estudio sugestivo, serio, amplio, y erudito;
trascendental aportacién a la teorfa general de los titulos juridico-obli-
gacionales; particularmente util al derecho positvo cambiario ibérico.

Pedro Alfonso LaBARIEGA VILLANUEVA

GuyEeNoT, Jean, “Los ocho casos de disolucién de las sociedades civiles
y comerciales”, Revista del Derecho Comercial y de las Obligaciones,
Buenos Aires, afip 14, niim, 84, diciembre 1981, pp. 795-826,

Guyenot se ha echado a cuestas la tarea de mostrar la suerte que han
corrido las distintas causas para extinguir una corporacién civil ¢ mer-
cantil en dos importantes ordenamientos que representan dos engranes
de una misma maquinaria, dos facetas con un solo objetivo: reformar
para actualizar el derecho societario francés.

Efectivamente, la ley del 4 de enero de 1978, modificadora del titulo
IX (“De la sociedad”) del libro III del Cédigo Civil, al derogar a la ley
del 24 de julio de 1966 relativa a las sociedades comerciales, consiguié
una parcial unificacién del régimen de las sociedades civiles y mer-
cantiles, ya que los articulos 1-9 de la derogada ley, modificados en el
afio de 1978, constituyeron los nuevos articulos 1832 a 1844-17 del vi-
gente Codigo Civil galo y representan principios comunes aplicables
tanto a las sociedades civiles como a las mercantiles. A pesar de dicho
esfuerzo, la linea divisoria entre estas clases de sociedades adn pervive,
en virtud de los dos codigos.

Asi que, por la forma de 1978, el derecho comercial de las sociedades
se ha convertido en derecho comin para todo tipo de sociedades; estas
entidades surgen y expiran por idénticas técnicas juridicas, sin que los
matices propios de cada forma afecten a los fundamentos.

Conforme a ese orden de ideas, €l autor glosa en base a un tipo
concreto de sociedad -—civil, S. de R. L. 0 8. A.— el alcance de cada
uno de los ocho supuestos comunes que provocan la desaparicién de las
sociedades, y subraya lo peculiar de cada tipo societario. Las ocho cau-
sales som: 1. La expiracion del tiempo por el que la sociedad se cons-
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tituyd, 2, La realizacién o extincién del objetivo. 8. La ‘anulacién del
contrato de sociedad. 4. La disolucion anticipada decidida por los so-
cios. 5. Por el tribunal en forma justificada. 6. Por concentrarse todas
las partes o acciones en una sola mano. 7. Como consecuencia de una
sentencia que ordene la liqguidacién de los bienes, y por cualquier otro
motive previsto en los estatutos, '

Se trata, pues, de un amplio analisis, que revela la preocupacién del
autor por dilucidar todo lo que encierra la problemdtica planteada por
dichos casos.

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA

Jrénez SAnchFz, Guillermo J., “Reflexiones sobre Ia accidn de enri-
quecimiento ante un proyecto de reforma del derecho cambiario
espafiol”, Revista de Derecho Bancario y Bursdtil, Madrid, Centro
de Estudios y Comunicaciéon Econdmica, mim. 1, enero-marzo de 1981,
pp. 81-102,

El moderno movimiento reformador del derecho mercantil espafiol,
avalado por las voces mis autorizadas de sus tratadistas, busca adherirse
a las leyes cambiarias de Ginebra (1930-1931).

Concretamente se pretende introducir como ley interna la accion de
enriquecimiento, considerada por el articulo 15 in fine, del anexo 1I
de la Convencion de Ley Uniforme sobre Letras de Cambio y Pa-
garés a la Orden. (Situacidén que recogiera la Ley de Titulos y Opera-
ciones de Crédito Mexicano; D. O. 27-08-1932, articulo 169; al igual
que el articulo 1882 del Cédigo Civil mexicano, inspirado en el articulo
62 del Cddigo de las Obligacoines suizo.)

Como aspecto central a tratar, inquiérese el autor sobre el sentido y
alcance de tal reforma en la legislacién cambiaria espafiola.

En busca de una respuesta a la cuestion planteada, se examina el
desempefio de la accion de enriquecimiento en el sistema cambiario
de la Convencidn ginebring, en las legislaciones de aquellos pafses que
la han adoptado y en el derecho cambiario espafiol.

Jiménez Sénchez nos sefizla que la Ley Uniforme se caracteriza por
soslayar los obsticulos presentados en esta materia, por dos sistemas
incompatibles: el francés y el germinico.

Al no poder conciliar estas dos posturas, ni encontrar un precepto
aceptable para todas las partes contratantes, se convino que las legis-
laciones nacionales resolvieron este asunto al expresarse en el texto del
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documento que “cada una de las Altas Partes contratantes es libre de
decidir que, en el caso de quedar perjudicada o de prescribir la letra,
subsistird en su territorio una accién contra el librador o endosante
que se haya enriquecido injustamente, L.a misma facuitad existe en caso
de prescripcién, en lo que se refiere al aceptante que ha recibido pro-
vision o se ha enriquecido injustamente” (anexo II al Convenio, ar-
ticulo 15).

Razones de equidad, pero sobre todo histéricas, en la conformacién
de la normativa cambiaria, justifican que la accién de enriquecimiento
tutele los intereses relativos de los tenedores frente a las consecuencias
extremas de la decadencia y prescripcidn; por cuanto, desde su origen
y durante su desarrollo, este ordenamiento se distinguié por armonizar
un variado e intrincado conglomerado de intereses encontrados y ate-
nuar la extrema severidad del rigor cambiario.

En seguida se estudia a los dos protagonistas de la diferenciacién en
esta materia. Dos formas de reaccionar, dos ordenamientos juridicos.

Por un lado, €] derecho galo establecia excepcionalmente en la Or-
denanza terrestre de 1673, la accién de enriquecimiento a favor del te-
nedor de la letra perjudicada, cuando no se habia cumplido con la
obligacién de proveer al librado oportuna y suficientemente de fondos
para que pagase la cambial, aunque €l documento no se hubiera pre-
sentado al cobro, ni protestado, Posteriormente, el Codigo de Comercio
napolednico fue congruente, al permitir la accidén de enriquecimiento
contra el librador y el librado; pero incongruente, al extenderla contra
los endosantes.

Por su parte, el derecho germinico erigia en regla la pérdida del
regrese cambiario como resultado de la caducidad provocada por el
negligente proceder del portador, con la Unica salvedad de que éste
contaba con la via ordinaria para reclamar al librador o a los endo-
santes que se hubieran enriquecido en su perjuicio, la valute que hu-
biesen entregado.

Por lo que respecta al derecho cambiario espafiol, éste recogi, en
este punto, errores y aciertos del sistema francés, por conducto de las
Ordenanzas de Bilbao (1737) y de San Sebastidn (1766); del Codigo
Sdinz de Andino (1829) (articulos 453, 479, 493, 511-525 y 536) vy del
Codigo Mercantil de 1885 (articulos 482, 483, 502 y siguientes); esta-
bleciéndose la conexion tnica de la accién de enriquecimiento con la
provisién

Sin embargo, observa el autor que mantener, en el Coédigo de Comer-
cio espafol vigente, la accion de enriquecimiento contra el endosante
—cuando en dicho ordenamiento Ia obligacion de proveer de fondos al
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librado se limita al librador—, ha motivado verdaderos quebrantos de
cabeza al jurista espafiol, al momento de interpretar la ley mercantil.

Al respecto, Jiménez Sinchez externa su propia interpretacién, la que,
en su opinidn, salva las antinomias que presentan los diversos precep-
tos del Cédige Comercial y reconoce la posibilidad de reclamar a los
endosantes el importe de la provisién, con lo que se hayan indebida-
mente enriquecidos en casos €xtremos,

Luego, se nos presenta el estado actual que guardan al respecto los
mids representativos ordenamientos juridicos europeos.

Efectivamente, el actual derecho francés (articulo 52, in fine del de-
creto-ley de 30-X-1985) conserva la accién de enriquecimiento contra
el librador o en su caso el librado y supera incoherencias al ex-
cluir el recurso contra los endosantes ajenos a la relacién de provision.

El derecho alemdn (Wechselgeseiz de 21-VI-1933, pdrrafo numero 89)
niega la accién de enriquecimiento al tenedor contra el librador, acep-
tante o endosantes.

El derecho italiano (legge cambiaria sulla cambiale 14-X11-1933; ar-
ticulo 67) a pesar de la influencia germdnica, ha permitido la accién
de enriquecimiento contra los endosantes, cuando el portador pierde
Ia accion causal contra ellos.

El Cédigo suizo de las obligaciones (articulo 1052) concede al tene-
dor accién de enriquecimiento contra el librador, aceptante, domicilia-
tario u ordenador,

A fin de cuentas, ¢l autor recomienda, al momento de reformar la
normativa cambiaria espafiola, tomar muy en cuenta el panorama legis-
lativo comparado, pues es aleccionador al presentar distintos matices
de solucidn, técnicamente exactos y acordes con las reales exigencias del
trafico actual; no abadonar lo valioso que encierra la tradicién juri-
dica espafiola; partir de una consideracién realista de los intereses en
presencia; tomar como base el articulos 87 del Anteproyecto que en 1934
redactara la Comisidn Juridica Asesora; evitar caer en extremismos doc-
trinales, que desvirtien la figura de la accidn de enriquecimiento y.
conduzean a un retroceso.

Inferimos, pues, que la sugerencia concreta del escritor es la de aco-
ger en la legislacidn espaiiola la accidn de enriquecimiento contra el
librador y el librado, en circunstancias claramente determinadas.

Encontramos interesante este articulo, no solo por la temiitica abor-
dada, sino por la constante, precisa y muy vasta bibliografia con la
que el autor ha perfilado su escrito.

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA.
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Parapa VAzQuez, José Ramén, “Valor juridico de la circular”, Revista
‘de Derecho Bancavio y Bursdtil, Madrid, Centro de Estudios y Co-
municacion Econdmica, nam. 2, abril-junio de 1981, pp. 511.320.

E] autor de este trabajo se pregunta acerca del valor juridico que pue-
da tener el documento, con caricter de circular, que el Banco de Espa-
fta publicara en la seccién de anuncios del Boletin Oficial del Estado,
relativo a las operaciones bancarias, cuyo contenido preliminar invoca
la Orden del Ministerio de Fconomia, como la norma que justifica,
técnica y juridicamente, los preceptos de la circular misma,

Para desarrollar la temdtica planteada, Parada Vizquez considera:
1. La problemdtica que suscitan las normas privativas administrativas;
2. La inhabilitacién del Banco para dictar directamente o a través del
Ministerio de Fconomia, disposiciones imperativas en las relaciones
crediticias; 3. La falta de procedimiento y la insuficiente publicidad.

El documento en cuestiéon no es —segiin el autor— una circular, ya
que no satisface la relacion jerdrquica establecida al efecto por las
leyes; tampoco, por el contenido, es un reglamento administrativo. Se
trata mds bien, de un reglamento juridice-privade, desde un punto de
vista material, que no formal, al no reunir las condiciones de validez,
propias de los reglamentos con tal caricter.

En efecto, no se respetdé el procedimiento que la ley determina en
tales casos: derecho de audiencia para los ciudadanos en la elaboracion
de disposiciones de cardcter general y publicacién oficial (no anuncio),
conforme a derecho, en el Boletin Oficial del Estado.

En resumen, se quiso configurar una circular y se creé un reglamento
juridico-privado, sin que el Banco de Espafia como organismo auté-
nomo tuviese facultad directa o delegada para elaborar una u otro.

En fin, que para explicar adecuadamente el asunto en cuestiém, se
han calificado los preceptos contenidos en la circular como privadas
de origen administrativo; posicion ecléctica, puesto que dichas normas
no s6lo pertenecen al derecho publico ni exclusivamente al derecho
privado. Se ha denominado legislaciéon administrativa del crédito, al
derecho suplementario que garantiza la eficacia de las normas privadas
administrativas con las codificadas del derecho privado, consciente de
que en derecho comparado existen opiniones diferentes. Se ha sefiala-
«lo que la funcién de sancionar este tipo de pactos privados por parte de
la autoridad administrativa se engloba dentro de la actividad arbitral
e la administracion, Se ha hecho referencia tambi¢n al fenémeno de
la deslegalizacion técnica, consistente en la facultad constitucional que
tiene el Poder Ejecutivo para rebajar a rango reglamentario, todas las
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normas de contratacién privadas que se contemnplan én los Codigos Civil
y Comercial. ‘

Interesante articulo sobre cdmo ha de procederse en el desempefio
de la facultad reglamentaria.

Pedro Alfonso LaBaRIEGA VILLANUEVA

Pirez FonTANA, Sagunto, “Cartas bancarias de garantia del Pago de
cheques (cheque-card)”, Revista de Derecho Comercial v de la Em-
presa, Uruguay, afio V, num. 18, abril-junio de 1981, pp. 105-114,

Conocida es la desconfianza que suscita recibir en pago un cheque, pues
s¢ corre el riesgo de que el banco no lo cubra, por carencia o insufi-
ciencia de provisién de fondos, en la cuenta corriente del librador.

Para evitar correr dicho riesgo, se han establecido sanciones banca-
rias, civiles y penales; se ha recurrido al cheque certificado, al cheque
con provision garantizada y a las cartas de garantia del pago de che-
ques.

El presente estudio que ahora resefiamos se refiere a este Gltimo re-
medio.

El autor nos indica que la tarjeta (carta-cheque, cheque-card) surge
en Inglaterra hacia 1956. Los tarjetahabientes rigurosamente elegidos
por el banco, celebran con éste un contrato de garantia,

La tarjeta contiene por ambos lados, datos suficientes que permiten
identificar a la institucién emisora, al titular de la propia tarjeta y que
posibilitan ejercitar el derecho que ahi se consigna.

Pérez Fontana, califica al cheque-card como documento de legitima-
ci6n; establece las diferencias con la tarjeta de crédito e indica que lo
inico que ambas tienen de comun es el aspecto externo, material.

También se nos explica el modus operandi del cheque-card. Se nos
advierte que los cheques aqui utilizados habrin de ser nominativos no
negociables, no siendo responsable el banco de los endosos que en el
cheque aparecieren; pudiendo pagarlos en tal caso, si existiesen fondos.

Luego de comentarnos las diversas opiniones que sobre la naturaleza
de la obligacion del banco existen, el autor nos externa la propia, di-
ciendo que se trata de una apertura de crédito irrevocable a plazo, es
decir, mientras dure la vigencia de ]a tarjeta cheque-card. Aflade, es una
autorizacién expresa, conferida por el banco al librador para girar
en descubierto, que consta en el contrato de garantia.

En otro apartado se examinan las diferencias existentes entre la ga-
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rantia bancaria del pago del cheque-card y las fguras afines (certifica-
cién, visacién del cheque, etcétera).

Mis tarde, al referirse Pérez Fontana a los efectos de la garantia
bancaria, afirma que ésta implica pagar el cheque aun cuando no exis-
tan fondos suficientes, lo cual proyecta al librador de sanciones banca-
rias y penales.

Este trabajo concluye con la mencién de los riesgos en que se incu-
tre, al extraviarse o ser robada la tarjeta cheque-card.

Breve el estudio, pero muy ‘ilustrativo,

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA

Piras, Antonio, “Nuevas formas de organizacién de la actividad de
empresa”, Revista de Derecho Mercantil, Madrid, nams. 153-154, ju-
lio-diciembre de 1979, pp. 593-614.

Al comprobar el autor que la empresa es una realidad en el sistema
econdmico mundial, capitalista o no, sugiere la creacién de una disci-
plina juridica que la explique y una legislacién, como ya existe en
algunos paises, que ia reglamente.

Con la mira de ir construyendo una teorfa juridica de la empresa,
el profesor Piras realiza su aportacion, al desarrollar en este estudio
aspectos relativos a la empresa y su actividad econdmica; al concepto
de empresa misma; a las formas tradicionales y nuevas sobre la orga-
nizacién de la empresa; a la empresa individual y social; a los muy
variados tipos que la empresa puede adoptar, interna o externamente;
a la relacién de la empresa con otras figuras mds o menos afines; a la
participacién de los trabajadores en la gestion de la empresa; a la in-
terconexién empresa y poderes publicos.

A lo largo de dicho trabajo, el redactor de este articulo destaca asun-
tos muy relevantes:

1. El cambio de perspectiva que ha estado sufriendo el derecho mer-
cantil, al abandonar la concepcion objetiva de los actos de comercio
para reorientarse a bases subjetivas y profesionales, lo cual significa el
paso del acto (aisladamente considerado, es decir, como acto individual,
linico, objetivo) a la actividad como conjunto de actos relacionados en-
tre si, actos efectuados en masa; labor que incluye a la empresa y al
empresario. De esta forma, substitiiyese el concepto de acto de comer-
cio por la nocién de empresa.

2. El alcance del concepto de empresa en el derecho italiano, pues
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su connotacidn cualitativa comprende empresas mercantiles, agricolas
e inclusive civiles; su modelo dimensional implica empresas grandes,
médianas y pequefias; su forma de organizacién incluye empresas co-
lectivas e individuales; su cardcter teleolégico engloba empresas publi-
cas y privadas.

3. La tipologia de la organizacion, entendida ésta como aspecto ca-
racteristico de la actividad y de la empresa. De tal manera que “no
toda actividad econdmica es actividad de empresa, pero es actividad de
empresa la actividad econémica organizada’; es decir, la empresa existe
cuando se organiza la actividad econdmica. Ademds, para que la em-
presa funcione, habrd de ejecutar actos de organizacion (actos internos)
y actos de la organizacién (actos externos).

4. La naturaleza contractual de la sociedad con sus dos requisitos
casi consustanciales: profesionalidad, tanto en el ejercicio como en la
organizacién de una actividad econdmica,

5. La asociacién en participacién y demds figuras colaterales. Los
consorcios como formas nuevas de organizacién y fenémenos de con-
centracién entre empresas. La no responsabilidad ante terceros, de los
representantes del consorcio, como un estimule innovador en el dere-
cho comin italiano,

6. EI asunto de la tipicidad de las sociedades. El fendémeno de la
mixtién de tipos sociales, es decir, admitir la participacién de una
sociedad de cierto tipo en otra similar o de tipo diverso. Por ejemplo,
la participacion de una sociedad de responsabilidad limitada en una
sociedad en comandita. Se trata, afirma Piras, de formas mds compli-
cadas de organizacién (organizaciones de organizaciones).

7. La prosperidad e incremento de la S.A. ha convertido a ésta en
una gran empresa colectiva articulada en grupo (tipificacién), cada vez
mis requerida tanto por el sector publico como por el privado; ha
devenido en basamento y plataforma para difundir el moderno f{end-
meno de grupo (holding y filial comun); se ha transformado de orga-
nismo fin en si mismo, en organismo-medio para el surgimiento de una
organizacién empresarial, a la vez que mds elastica, mds complicada.

8. Las sociedades multinacionales, denominadas por el autor como
“grupos de sociedades con nacionalidad difusa y diferenciada o con na-
cionalidad multiple”, cuya forma de organizar la actividad empresarial
resulta muy fascinante y muy rebuscada hasta alcanzar dimensiones
colosales, y por ello huidizas al control,

9. La asociacién ocasional (mientras ejecutan una obra determinada)
de empresas (joint venture), como nueva técnica de agregacion, Se crea
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una relacién de colaboracién entre empresas privadas o publicas y pri-
vadas conjuntamente, de idéntica o distinta nacionalidad. ~

10. La hacienda administrada por ambos coényuges y la empresa fa-
miliar, como dos nuevos y originales prototipos de organizacién de la
empresa misma.

11. La injerencia de las fuerzas del trabajo (cogestion) y de los po-
deres publicos (empresa publica, Estado empresario) en la organizacién
y funcionamiento de la empresa.

Resalta pues €l autor, a través de una compendiada sinopsis, la tras-
cendencia de las nuevas formas de organizar la actividad empresarial
en la vida econdmica contemporinea y la urgencia de su normacién
juridica; de tal manera que los actos de empresa y no los actos de co-
mercio, constituyan el pilar donde se cimente un nuevo derecho mer-
cantil.

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA

Sapa, Maria Victoria, “Los agentes”, Revista de Derecho Mercantil, Ma-
drid, nums. 161-162, julio-diciembre de 1981, pp. 611-623,

En el Tratado de Roma (1957) por el que se crea la Comunidad Eco-
némica Europea, campea el principio general de la libre circulacion.
Manifestacion fundamental de tal precepto, es la libre prestacién de
servicios,

En dicho marco, la actividad de intermediacién —sefiala la autora—,
requiere de normas adecuadas que faciliten su ejercicio.

A tal fin, se han dictado una serie de disposiciones. Sobresale entre
ellas una directriz de 25 de febrero de 1964, que suprime restricciones
a la libertad de establecimiento v a la libre prestacion de servicios para
las actividades de los intermediarios del comercio industrial y artesana-
do en el interior de la CEE.

Dichos preceptos han sido insuficientes al no reglamenar el régimen
de esas actividades y excluir de su campo de aplicacién otras tantas.
Por lo que fue necesario en posteriores directrices eliminar obsticulos
a la libertad de establecimiento y a la libre prestacién de servicios para
las actividades excluidas del campo de aplicacidn de la directriz de 25
de febrero de 1964.

Pristina fuente, génesis de estas direcirices, son los articulos 49, 57,
117 y 235, del famoso Tratado de Roma.

En parrafos posteriores, la autora de este ensayo, ademds de expre-
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sarnos el contenido de la mencionada directriz y de las directrices com-
plementarias, se detiene a analizar la propuesta de directriz de 17 de
diciembre de 1976, la cual establece el régimen juridico para la acti-
vidad de los agentes comerciales independientes.

Esta propuesta intenta armonizar las normas de las diversas legisla-
ciones de los Estados miembros relativas a los agentes comerciales. Se
pretende con ella superar las diferencias de los sistemas juridicos y fa-
cilitar la celebracién o cumplimiento de los .contratos entre un comi-
tente y un agente comercial, instalados en distintos Estados miembros.

La propuesta de directriz, consta de 36 preceptos relativos a la defi-
nicién del agente comercial independiente, perfeccion v cumplimiento
del contrato de agencia; derechos y obligaciones de las partes; campo
de aplicacién en cuanto a las personas y a la materia; el derecho del
agente comercial a una remuneracién; condiciones, elementos, plazo y
forma de ésta; la consicién de garantia; el convenio sobre la prima;
el derecho del agente comercial a la indemnizacién correspondiente, por
parte del cliente.

No obstante que la mencionada propuesta tiene el cardcter de dis-
posicién complementaria, el 29 de enero de 1979, se ha presentado una
propuesta modificada de direciriz, en la que se han considerado las
reformas sugeridas por el Parlamento Europeo y el Comité Econdmico
y Social.

En esencia se propone, primero, suprimir algunas disposiciones que
benefician al agente comercial y perjudican en demasia al principal;
segundo, otorgar a las partes mayor libertad para que los negocios se
verifiquen satisfactoriamente.

Finalmente, Victoria Sada se refiere a la directriz de 13 de diciembre

de 1976 que reglamenta el ejercicio de la libertad de establecimiento
y la libre prestacién de servicios para las actividades de agentes y co-
rredor de seguros; se establecen, especialmente, medidas transitorias para
estas actividades.
- Rige esta directriz la actividad profesional de las personas (fisicas y
sociedades) que conectan a suscriptores y empresas de seguros o de
reaseguros; a personas que en virtud de uno o varios contratos o repre-
sentaciones se encargan de presentar, proponer y preparar o celebrar
contratos de seguros, a personas distintas de las anteriormente conside-
radas que obran por su cuenta, al realizar trabajos de introduccion,
presentacién de contratos de seguros o recandacion de primas.

Cuando alguien interesado pretenda desarrollar Ia actividad, deberd
presentar una solicitud ante la autoridad u organismo competente del
Estado miembro de donde proceda, quien, si se han cubicrto los requi-
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sitos, extenderia un certificado que habilita al agente para desempeiiar
la actividad, en el Estado miembro del destino. En caso de no poder
obtener el documento mencionado, podra substituirlo un juramento o
una declaracién solemne.

Aun cuando se trate de disposiciones mayormente casuisticas, senti-
mos que el establecimiento de principios y pautas a seguir, benefician
no sélo a los profesionales de la actividad, sino al Mercado Comun
Europeo. Ojald se adapte el justo medio en el establecimiento y apli-
cacion de tales medidas.

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA

SAaN S1MoN, Luis de, “El Primer Congreso Internacional sobre Trans-
porte Martitimo de Mercancias”, Revista de Derecho Mercantil, Ma-
drid, ntims. 153-154, julio-diciembre de 1979, pp. 615-632,

Durante €] mes de junio de 1979 se realizé en Las Palmas, Espaiia, el
Primer Congreso Internacional sobre Transporte Maritimo de Mercan-
cias, cuyo objetivo fue estudiar el Convenio de las Naciones Unidas
sobre dicho transporte, conocide también como Reglas de Hamburgo,
con vistas a su futura entrada en vigor.

Profesionales de la materia, expusieron en aquella ocasién sus opi-
niones sobre diversos tépicos que San Simdén nos describe brevemente
en este articulo.

Berlingieri, al referirse al “Régimen de Responsabilidad del Portea-
dor”, precisé que mientras el Convenio de Bruselas (1924) detallaba
derechos, obligaciones y excepciones del porteador, las Reglas de Ham-
burgo (en adelante Reglas) han establecido una norma genérica de res-
ponsabilidad fundamentada en Ia culpa, al tiempo que la combinan con
varias alternativas,

Otro de los ponentes, Pardo, se cuestiond si el nuevo régimen de res-
ponsabilidad, propuesto por las Reglas de Hamburgo, al incidir sobre
los costos del transporte maritimo, romperia el equilibrio de prestacio-
nes sobre el naviero y el cargador. Este empresario, luego de dedicar
especial atencién al seguro, como aspecto primordial de los costos ope-
rativos fijos, concluy6 que la incidencia del nueve régimen de respon-
sabilidad serd minima en el coste total del transporte maritimo; como
nimia serd también la modificaciéon que sufran los riesgos comerciales.

Donald O'May, diserté sobre el “Conocimiento de embarque. Sus
principales funciones y sus conexiones con la péliza de fletamento”.
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Este expositor, al hablar de las tres funciones del documento: prueba
de la recepcién por el porteador de las mercancias, comprobaci6n del
contrato y titulo de tradicién, resalté la primera de éstas; sefiald las
complicaciones que se originan cuando coexisten conocimiento y pdliza
de fletamento, e indic6 la forma en que las Reglas regulan a dichos
documentos y a las cartas de garantia.

“Las etapas del transporte maritimo y el dmbito de responsabilidad
del porteador” fue el titulo que comenté el sefior Avrameas, quien al
comparar lo establecido por el Convenio de Bruselas, el Protocolo de
Visby, las Reglas de La Haya y las de Hamburgo, indicé la mejora
introducida (un verdaderc avance) por estas iultimas, al reglamentar
que ]a responsabilidad del porteador comprende la fase durante la cual
el cargamento esti bajo su custodia, en el puerto de carga, durante el
transporte y en el puerto de descarga (principio de uniformidad de la
responsabilidad).

Otro asunto interesante, expuesto en este Congreso, fue el del pro-
fesor Ramberg relativo a “La reclamacién por pérdidas, dafios a la
mercancia y retraso en su entrega’,

No obstante —dijo— que las Reglas de Hamburgo presentan diversas
opciones para determinar quién debe reclamar y quién debe responder
por pérdidas, dafios a la mercancia y retraso en su entrega; los proble-
mas para precisar a sendas partes surgirdn, pues los preceptos relativos
de las Reglas, unas veves resultan ambiguos y otras omisos.

La intervencion del doctor Warot estuvo referida a “Las causas de
exoneracién de responsabilidad y los supuestos de limitacién de res-
ponsabilidad del porteador”.

Es paraddjico comprobar que, mientras en la legislacion internacio-
nal vigente, existen 17 supuestos de exoneracion de responsabilidad por
parte del porteador, las Reglas de Hamburgo solamente contienen tres
(articulo 59), relativos a daifios, pérdida o retraso por fuego; a aquellos
provenientes de medidas adoptadas para salvar vidas humanas o pro-
piedades en el mar, y cuando en los tres supuestos mencionados se pre-
sentasen causas concurrentes (este ultimo constituye novedad).

Asimismo resulta novedoso establecer, en las Reglas, una unidad de
cuenta al momento de limitar la responsabilidad.

Riley, en su intervencién: “El seguro P &I (Proteccion e Indemni-
zacién). Implicaciones mutuas”, subraya el aspecto relativo a los efectos
(directos e indirectos) que una aplicacién general de las Reglas supon-
dria para el seguro P& 1 y para el seguro de carga.

Ln cuanto a los efectos indirectos, Riley mostrése inquieto respecto
a la desconfianza que suscitaria la aplicacién general de las nuevas
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Reglas y lo costoso que resultaria, mientras todos las interpretan y en-
tienden, hasta obtener una interpretaciéon uniforme de la legislacion
internacional vigente.

Anfbal Sinchez, al referirse a “La averia gruesa y su relacién con
el proceso evolutivo de la responsabilidad del porteador maritimo”,
indicé que el régimen de responsabilidad establecido en las Reglas,
es decir, el sistema de responsabilidad basado en la idea de la culpa
presunta con inversion de la.carga de la prueba, resulta plausible.

Estudiar paralelamente la averia comin y el transporte maritimo, es
evidenciar una relacién intrinseca entre ambas instituciones, al grado
de afirmar que a mayor responsabilidad del porteador maritimo, menor
es el campo de aplicaciéon de la averia comun. En ese orden de ideas,
opina el conferenciante, la entrada en vigor del Convenio de Hamburgo
implicaria una considerable reduccién del campo de aplicacién de la
averia gruesa, sin que ello signifique su desaparicién;. al tiempo que
se consolidaria la relacién inversamente proporcional que media en-
tre la extensign del deber de contribuir y el régimen de responsabi-
lidad del porteador. )

Armonizar ambas disciplinas, representativas de técnicas legislativas
diversas, Reglas de York y Amberes (casuisticas) por una parte y Reglas
de Hamburgo (uniformes y genéricas) por la otra, es, segin el autor,
labor muy compleja.

Luis Goni, disertd acerca de “La figura del consighatario de bu-
ques, asi como de su responsabilidad”. Para darnos una idea lo mds
exacta pasible, este autor nos sefiala las funciones propias del consig-
natario, lo distingue de otras figuras juridicas y lo caracteriza juridi-
camente,

Luego, al referirse a ]a responsabilidad del consignatario, sefiala que
por éste responde su mandante, armador o porteador.

Esto no satisface, si recordamos la existencia de la responsabilidad
extracontractual en la mayorfa de las legislaciones nacionales.

No obstante tal principio, las Reglas, al no resolver directamente
la cuestién, permiten al porteador y a sus empleados culpables bene-
ficiarse con ciertas exoneraciones y limitaciones, salvo cuando actuaren
con culpa grave o dolo.

El profesor Tetley, tltimo de los ponentes, tituld su conferencia
“Reglas de Hamburgo. Ventajas e inconvenientes’. Este autor analizé
el ordenamiento en cuestion, bajo tres criterios muy concretos que
deben dinstiguir a todo convenio internacional.

Primeramente caracterizd a las Reglas como una codificacién de
principios jurisprudenciales y de prdcticas comerciales. Sistematizacion
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que esclarece la problemdtica y facilita su solucién, Segundo, las He-
glas no son equitativas, pues favorecen a los porteadores, a costa de los
cargadores. Tercero, de llegar a entrar en vigor las Reglas, coexistirian
con el Convenio de 1924 y el Protocolo de 1968, lo cual romperia con
Ia uniformidad legislativa, tan imprescindible en estos casos.

Considero que la negociacion en esta disciplina tiene mucho que
bregar todavia si quiere lograr un equilibrio social, progresivo y be-
neticioso, para todos los intereses en presencia.

Pedro Alfonso LLABARIEGA VILLANUEVA

DERECHO PENAL

ANcEL, Marc, “Observations sur la philesophie moderne de la justice
criminelle”, Revue Internationale de Dyoit Pénal, Pau, France, Nou-
veile série, 53e année, nims. 3-4, 1982, pp. 587-595.

Este importante informe del ilustre Marc Ancel, fechado en Siracusa
en enero de 1981, no parece corresponder al seminario verificado
alli ese mes, donde se tratd de las “Perspectivas contempordneas sobre
la filosofin del derecho penal”, sino a un segundo que tuvo lugar en Ia
ciudad siciliana en mayo de 1982, sobre la “Filosofia de la justicia
penal y la politica criminal”. Aquella fecha y la circunstancia de que
los directores de la Rewvue Internationele hayan integrado materiales
de una y otra reunion dentifica para conformar un volumen, dejan la
duda. Lo que importa, sin embargo, es el mérito intrinseco del do-
cumento.

El se propone, sobre todo, caracterizar la filosofia moderna de la jus-
ticia criminal. Los vientos generalizados de reforma penal que soplan
actualmente en numerosos paises tienen, segun Ancel, causas diversas,
La primera cs el envejecimiento que en el siglo xx exhiben los codigos
penales vigentes, hechos para la sociedad del siglo xix. Descansan ellos,
en electo, sobre una concepeion represiva y retributiva puesta hoy en
entredicho y se ven sobrepasados por preocupaciones de politica cri-
minal que en materia de justicia criminal envuelven la general aspi-
racion a una filosofia penal renovada, repensada y coherente. Una
segunda causa ¢s el movimiento de reforma penitenciaria, favorecido
por la accién de las Naciones Unidas y el Consejo de Europa y por
numerosas reuniones, congresos y seminario de expertos, amén de abun-



