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DERECHO MERCANTIL

LedON Tupuri, Humberto A. de, “Sociedades de hecho y regulares”, Re-
vista de la Asociacion de Escribanos del Uruguay, Montevideo, t. 69,
nums. 10-12, octubre-diciembre de 1983, pp. 581-589.

No dejan de inquietar a los juristas, ciertos problemas, cuyo plantea-
miento bien puede considerarse ancestral, pero que nuevos enfoques
esclarecen u oscurecen la cuestién.

En el terreno societario, el asunto de las sociedades de hecho ha sido
muy discutido. En esta ocasién, un escribano uruguayo nos proporcio-
na su opinidén.

Afirma el autor, no sin cierta contradicciéon, que las sociedades de
hecho no existen, aunque tal expresion le parece 1til para distinguir a
la sociedad irregular que no ha cumplide con ninguno de los requisi-
tos formales exigidos para su regular constitucién (sociedad no instru-
mentada).

En el parecer de Le6n Tuduri se vislumbra lo que para algin sector
del corporativismo mexicano —en aplicacién e interpretaciéon del ar-
ticulo 29 de la Ley Mexicana de Sociedades Mercantiles— estd muy
claro: la sociedad de hecho es una especie de sociedad irregular, es de-
cir, aquella entidad juridica que ademds de no estar inscrita en el Re-
gistro Pablico de Comercio, carece de todas o algunas de las formali-
dades exigidas por la ley para devenir sociedad mercantil (regular) (cfr.
el magnifico estudic de Barrera Graf, Jorge, Las sociedades en derecho
mexicano, México, UNAM, 1983, p. 214; sobre todo los capitulos 9 y 10),

El notario es determinante al mencionar que la transformacion es
una figura juridica reservada para la sociedad regularmente constituida,
no aplicable por tanto a la sociedad irregular o de hecho; por lo que
¢stas al no llemar los requisitos exigidos por la ley, pueden optar por
disolverse, regularizarse o permanecer en su irregularidad.

Se manifiesta sin vacilacién que el contrato de sociedad es consen-
sual. Que nos es admisible el condominio sobre un establecimiento co-
mercial, puesto que el acuerdo de voluntades dirigido a la explotacién
en comin de una casa comercial da nacimiento a una sociedad,

Se adhiere el autor a la tesis que postula el nacimiento de la perso-
nalidad juridica de las sociedades mercantiles al momento de su cons-
tituciéon. Refuerza su dicho en una norma genérica y en consideraciones
doctrinarias. Mientras que el legislador mexicano es muy especifico al
determinar expresamente que: ‘‘Las sociedades no inscritas en el Re-
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gistro Publico de Comercio que se hayan exteriorizado como tales frente
a terceros, consten o no en escritura publica, tendrdn personalidad ju-
ridica” (articulo 29, pdrrafo 39, LSM).

Se aclara, ademds, que al regularizarse la sociedad, no hay transmi-
sibn de dominio de bienes, pues el sujeto de derecho es el mismo;
sencillamente la regularizacién significa un cumplimiento de obli-
gaciones formales, que opera otro tipo de consecuencias. Por lo tanto,
los bienes adquiridos por la sociedad durante su etapa de irregularidad
contindan en su patrimonio después de su regularizacién. Asl que no
hay cambio de titular en cuanto al dominio de los bienes y al no haber
transferencia de dominio no acarrea consecuencias fiscales.

Se concluye con una serie de consideraciones de derecho de registro,
en cuanto a la documentacion y formalidades de la regularizacidm; y
respeto al dominio de los bienes de la sociedad irregular al regula-
rizarse.

Ia lectura de este ensayo nos muesira cudn valioso es para la inves-
tigacién juridica contar no sélo con un sustancioso y nutrido acervo
bibliogréfico, sino también con datos dtiles que proporciona la practica
profesional.

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA

MenENDEZ, Aurelio, “Escisién de sociedad andnima y obligaciones con-
vertibles en acciones”, Revista de Derecho Mercantil, Madrid, nims,
172-173, abril-agosto de 1984, pp. 227-268.

Epigrafe que inmediatamente evoca la operacién opuesta (la fusion).

Rico en su contenido, el trabajo nos va proporcionando en su desarrollo

interesantes consideraciones.

Categérico, el autor asienta que la sociedad anénima (S.A.), es ade-
mas de estructura neutra, una técnica instrumental de otros procesos.
Por supuesto, incliiyese entre éstos el presente texto.

Efectivamente, Ia escisidn es una {orma de reestructuracion empresa-
rial; cuyo rasgo comin es el de constituir operaciones inversas a las de
la fusién, y cuya peculiaridad consiste en una sucesion a titulo univer-
sal, limitada sélo por el objeto transferido que debe ser una unidad
empresarial,

La diversidad tipolégica de los distintos sistemas de reestructuracidn
dificulta una exacta descripcidn del asunto. Tal situacién obliga al pro-
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fesor Menéndez a suministrar un concepto genérico de la escisién de
sociedades, del cual se derivan dos modalidades (propia e impropia).

El propio escritor reconoce abiertamente que la legislacién espafiola
aplicable al fendmeno es escasa, dispersa y no necesariamente mercan-
til. Ademis de las disposiciones fiscales, la ley general de cooperativas
y las normas mercantiles sobre fusién de sociedades, aplicadas directa-
mente o por analogia, son muy utiles.

El autor trata de dilucidar el problema inevitable y trascendental.
Tan importante que le dedica el mayor espacio posible e incursiona
inquisitivo en la legislacion comparada. ;Cémo se ha resuelto el con-
flicto que suscitan los derechos de los obligacionistas, particularmente
los titulares de obligaciones convertibles en acciones, v el interés de la
sociedad (persona moral): realizar la escisién (scorporazione)?

El Cédigo Civil italiano, cual erdculo de Cumds, estq presto a respon-
der. Precisamente, el pirrafo quinto del articulo 2420 bis, considera que
el interés preponderante aconseja salvaguardar el derecho de conversién
(las obligaciones en acciones), concediendo a los obligacionistas la posibi-
lidad de ejercitaric anticipadamente. En el mismo sentido se pronuncia
el Proyecto de Estatuto de la sociedad anénima europea (articulo 60),
influido seguramente por la ley italiana.

Han resuelto esta cuestidén, en términos mds o menos similares, las
legislaciones francesa, portuguesa, argentina y brasilefia.

Posteriormente, el catedrdtico, sabedor de que el derecho societario
espafiol no resuelve expresamente la incégnita arriba planteada, se echa
a cuestas la ardua tarea de examinar una parte de la legislacién co-
mercial espafiola, para obtener algunos criterios significativos y atiles
que ofrezcan una respuesta aceptable.

Para terminar, Aurelio Menéndez se refiere a los problemas derivados
del cardcter convertible de las obligaciones en relacién con la escisidn
de la sociedad emisora. Propone, ademads, algunas sugerencias. Sin du-
da, 1a legislacién aplicable al fendmeno estd en plena evolucién.

Delicados problemas origina la temdtica, los cuales todavia no en-
cuentran solucidn, ni de los juristas, ni de los legisiadores.

Falta, en nuestro medio, una sesuda sisternatizacién de notrmas, una
disciplina especifica, un régimen propio y adecuado que atienda par-
ticularmente la escision de sociedades.

No debemos pasar inadvertido que la legislacién tributaria, al re-
gular este asunto, refrenda una vez mds su papel de precursora de las
instituciones mercantiles.

Reconocemos la complejidad del tema por lo que consideramos que



DERECHO MERCANTIL 1167

este trabajo representa un erudito estudio y una aportacién digna de
considerarse.

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA

Rapway, Robert ., “Antitrust, traspaso de tecnologia y joint ventures
en el desarrollo latinoamericano” (trad. Bernarde Custo), Derecho
Comercial v de las Obligaciones, Argentina, afio 17, num. 101, octu-
bre de 1984, pp. 705 a 729.

Hoy por hoy a nadie le cabe duda de que el desarrollo econémico de
un pafs depende fundamentalmente de la tecnologia, y no como en otros
tiempos se pensd de las materias primas con que cuenta, por ello creo
atinado el breve estudic que hace Radway al respecto tomando como
base al Brasil, México y Argentina, quien advierte que la transferencia
de tecnologia se debe buscar mis en ¢l contexto de desarrollo econdmico
que en las leyes antimonopolios y de competencia; de éstas da cuenta
de su existencia en el Brasil y en Argentina y se olvida de que en Mé-
xico también tenemos una ley particular que es la Ley Orgdnica del
Articulo 28 Constitucional en Materia de Monopolios publicada en el
Diario Oficial de la Federacidn del 31 de agosto de 1934, pues solo
indica que contamos con algunas disposiciones diseminadas en medidas
de politica gubernamental.

El autor elabora una resefia histérica del desarrollo econémico de Amé-
rica Latina que se ha visto influido no sélo por las revoluciones de
principios de siglo, sino también por las guerras mundiales y la depre-
sién econdmica internacional, las que condujeron hasta hace algunos
afios a sostener la teorfa de la dependencia de los paises en desarrollo,
la cual implicéd, entre otras circunstancias, que la tecnologia importada
por América Latina significara “‘enclaves” ligados a centros extranjeros
de capital y decisién. Sin embargo, después de la Segunda Guerra Mun-
dial, tal teoria habria de ser replanteada y en su lugar se ofrecerfa ia
sustitucion de importaciones que de alguna manera habria de significar
proteccionismos y concentracién en una o pocas manos de ciertas acti-
vidades econémicas determinantes.

Pero los pafses que estdn en camino del desarrollo intentaron un nue-
vo modelo econémico, a semejanza del japonés; asimismo, en los afos
1960-1970 diversas organizaciones estudiaron en Brasil, México y Argen-
tina, una serie de contratos de transferencia de tecnologia que hasta
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entonces se habfan venido celebrando con los nacionales y proveedores
extranjeros; de los cuales quedaron en evidencia los abusos por parte
de dichos proveedores, pues representaban una sujecién de completa
dependencia por parte de los adquirentes de tecnologfa a centros de
decisién y control del exterior. Lo anterior puso de manifiesto la ne-
cesidad de contar con una legislacion adecuada que permitiera al Es-
tado controlar la recepcidon de tecnologia, preducto de lo cual fueron
las leyes de Colombia (1967), Argentina (1971) y México (1973), que
naturalmente el proveedor de la tecnologia en muchos casos se negd a
respetar.

De tales ordenamientos, Radway considera que los de Brasil y Co-
lombia cuentan con las mas rigidas politicas reglameniarias al respecto;
que Argentina ha hecho varios intentos de control loables, pues para
1981 ha contado con cuatro leyes de la materia; y que los mexicanos,
en cambio, “como ha sido costumbre en el pais, adoptaron un rumbo
mas moderado y vacilante”, la necesidad de fuentes de trabajo para una
poblacién creciente permitié upa politica favorable a la tecnologia, so-
bre todo en la frontera del pais.

Dentro de los objetivos de las diversas legislaciones sobre la materia,
destacan: el registro de todos los actos que incluyan un flujo de tec-
nclogia; el control local de la industrializacién mediante prohibiciones
de estipulaciones restrictivas para el receptor; y el inventario o iden-
tificacién de las categorfas de la tecnologia recibida y las pautas de la
transferencia. Varios fueron los criterios adoptados por los gobiernos,
mediante sus tecnocratas, para la negociacién de contratos sobre esta
materia, porque mientras los receptores intentan captar tecnologfa que
satisfaga las necesidades de ciertos sectores econdmicos, promover sus
exportaciones y crear fuentes de trabajo y nuevas inversiones, parece
ser que los proveedores (por lo menos para algunos) transfieren tecno-
logia de bajo nivel cuando deben sujetarse a términos restrictivos, vi-
gentes todavia en varios paises.

Otro de los puntos ligados al desarrollo econdmico es el relativo al
«apital extranjero, cuya injerencia en América Latina estuvo favoreci-
da sobre todo en las épocas dictatoriales de los diversos paises, lo que
-ocasiond una fuerte fuga de capitales al exterior. Por ello, dentro del
replaneamiento econdmico que han hecho los pafses que estin en vias
«de desarrolle estd considerado el relativo a la inversién extranjera; el
autor resalta varias medidas adoptadas en América Latina tendentes
a limitar o excluir tal inversién; sin embargo, a decir del propio Rad-
way, solo Brasil puso en ejecucion disposiciones con absoluta rigides,
mientras que Colombia, por ejemplo, establecié minimas excepciones
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en sus politicas de joint venture (inversiones extranjeras), y es que esta
figura ha sido vista como un medio de inversién extranjera y transfe-
rencia de tecnologia, que para algunos tiene caricter meramente tran-
sitorio; de cualquier manera, ni la joint veniure ni la asociacién en
parricipacion han sido previstas expresamente en la legislacién mexicana
como vehiculos de dicha inversidn, por lo que el espiritu de nuestra
lev sobre inversiones extranjeras se puede ver violade mediante la uti-
lizacién de ambas.

Soyla H. LroN Tovar

TurcaTTl, Gaston, “La prescripcién de los dividendos no cobradoes”,
Revista de Derecho Comercial y de la Empresa, Montevideo, ario VII,
nunm, 26, abril-junio de 1983, pp. 97-100,

¢Cudndo prescribe el derecho que tiene cualguier socio de una sociedad
andnima para exigir los dividendos no cobrados?

Sugesiiva interrogante, a la que responde el autor con la escasa doc-
trina, legislaciéon y jurisprudencia uruguayas.

Se afirma categoricamente que los estatutos de toda sociedad anoni-
ma deben contener la respuesta precisa, en cldusula especial. En su
defecto, ha de suplir la ley especial: la de sociedades andénimas o so-
ciedades mercantiles correspondiente. Cuando ésta sea omisa, ¢l Cddigo
de Gomercio (CCo.) se substituird. En efecto, éste sefiala genéricamente
veinte anns para la prescripcion de las acciones provenientes de obliga-
ciones comerciales (articulo 1018 del CCo. uruguayo). Mientras que el
CCo. mexicano scfiala: “Se prescribirdn en c¢inco afios: 1. Las acciones
derivadas del contrato de sociedad y de operaciones sociales, por lo que
se refiere a derechos y obligaciones de la sociedad para con los so-
cios; ..."” (articulo 1045, I).

Solucionada la cuestidn sustancial, Turcatti se refiere también a cues-
tiones conéxas que se suponen ya resueltas, como la confusion, por
algunos, de la prescripcién mercantil con la prescripcidn corta del ar-
ticulo 1019, inciso 49 del CCo. uruguayo; la renunciebilidad de la pres-
cripeion mercantil consumada o ganada [articulo 1185 del Codigo Civil
(CC) y 1014 del CCo. uruguayos; 1141 CC mexicano] (véase jurispru-
dencia mexicana al respecto, en Apéndice al Semanario Judicial de la
Federacidn, 1917-1985, cuarta parte, 11, p. 644); la adecuada publicidad
leqal que debe hacerse para el pago del dividendo; la abreviacion del
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plazo de prescripcion legal por via convencional o estatutaria, aspecto
controvertido en la docttina, en el que el autor, al igual que la justicia
uruguaya, se inclina por la validez de una abreviacion en el término
prescriptivo,

Finalmente, Turcatti propone la expresién normativa de la cuestion:

El dividendo se abonard en la forma y época que determine el Di-
rectorio. Todo dividendo no cobrado dentro del término de dos afios
de haberse anunciade por publicaciones en el Diario Oficial y otro de
circulacidn, anunciando su pago, quedari prescripto(sic) a favor de la
sociedad y las sumas que resulten por ese concepto, serdn incorporadas
al fondo de reserva.

¢Justo o injusto el término que se propone? Lector, en la respuesta
que ti estimes pertinente, no olvides las caracteristicas del trafico y
derecho mercantiles. La brevedad de los plazos es un sello peculiar.

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA

DERECHO PENAL

ALvArez GOmMEZ, Ana Josefina, “La violacién, ¢delito sexual?”, Alega-~
tos, México, nim. 4, septiembre-diciembre de 1986, pp. 12-16.

La autora comienza aclarando que su articulo no consiste en un an-
lists juridico sino criminolégico, sobre €l tantas veces abordado tema de
la violacién, centrindose en dos aspectos que a lo largo del mismo de-
sarrolla.

En cuanto al porqué de esa conducta agresiva, la violacion tiene co-
mo origen y causa ultima la ideologia patriarcal que prevalece en nues-
tras sociedades, y a ésta se la define como aquel grupo humanc en
donde la toma de decisiones, leyes y normas de convivencia, son dicta-
das por los varones en funcidn de los intereses prioritariamente mas-
culinos.

Las relaciones sociales que encontramos en una sociedad organizada
de esta forma, son de desigualdad y mantenidas por la violencia; el so-
metimiento de una persona o grupo al poder de otro. El patriarcado
es la expresion mis clara de las relaciones de dominacion del hombre



