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la ONU como la Comisidn de Derechos Humanos y su Subcomision
de Prevencion de Discriminaciones y Proteccién a las Minorfas.

Por 1ltimo, el profesor Stavenhagen aborda, de manera tanto critica
comno analitica, los debates y la adopcion del principio de la autodeter-
minacién o, si se quiere, del derecho a la libre determinacién de los
pueblos en el senc de la ONU, en relacién con la situacidon en la que
actualmente viven los pueblos o grupos indigenas de América y de otras
partes del mundo, la actitud asumida al respecto por la Organizacién
Internacional del Trabajo a través de su Convenio 107 de 1975, las
actividades desarrolladas por diversas organizaciones indigenas no gu-
bernamentales, y finalmente, la situacion que guarda esta cuestion en
¢l marce del sistema interamericano de proteccion de los derechos
humanos. _ .

El autor concluye afirmande, con base en hechos y ejemplos irre-
futables, que los problemas que plantean las minorias no han desapa-
recido hasta hoy dia ni con la descolonizacion ni con la proclamacién
universal de los derechos humanos, razén por la cual la proteccion
de Tas minorias deberia seguir siendo una preocupacién permanente de
fus organizaciones tanto universales como regionales,

Jesis RooRicUrz v RoODRIGUEZ

DERECHO MERCANTIL

Barkkra Grar, Jorge, “Formacion y constitucién de la sociedad anéni-
wa”, Cuadernos del Instituto de Investigaciones Juridicas, México,
afto I, mim. 3, septiembre-diciembre de 1986, pp. 861-867.

Deniro del [ruto editorial del proyecto del Instituto de Investigaciones
Juridicas de celebrar los cincuenta afios de experiencia cumplida de la
Ley General de Sociedades Mercantiles, el articulo de Jorge Barrera
Gral, primer coordinador del ciclo de conferencias sostenido después
por Abascal Zamora, es una de las contribuciones mejor logradas. Desde
Juego la ambicién editorial de “completar una obra completa sobre
sociedades anonimas” (Abascal Zamora, palabras preliminares, p. 848)
no-s¢ cumplid en sus extremos;. sin gmbargo, si proporciona un-texto
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auxiliar serio y actualizado en una materta que necesitaba tal ac-
tualizacion.

Con su va tradicional competencia de maestro de mercantilistas,
Barrera logra una exposicion dindmica y equilibrada con atencion pre-
ferente a la ley y efectuando por razones de espacio un uso moderado
de la doctrina mexicana y extranjera, bien conocida y manejada por
¢l en muchas otras ocasiones.

Barrera estruciura su articulo en forma tripartita; en los primeros
tres epigrafes cstudia la constitucion de la sociedad en si misma (in-
troduccidn, constitucién sucesiva o piblica y constitucidn simultinea);
en los siguientes tres, estudia los permisos y tramites ante autoridades
(permiso ante relaciones exteriores, homologacion judicial en su caso
e inscripcién en el registro de Comercio), v en los ltimos el “contrato
preliminar de sociedad” y las formas especiales de constitucién que habia
anunciado en su introduccion excepto la escisién (fusién, transforma-
cién o cambio de nacionalidad).

Como se ve, tanto en su estructuracién como en su contenido, el
artictlo es diferente del fundamental de Francisco Vicent Chulia (que
el autor cita en la p. 863, nota 4), supuesto que Barrera parte directa-
mente de una exdégesis. .

La materia es de por si una especialidad dentro del negocio juridico
privado en virtud de que el principio de conservacién de lu empresa
y la proteccion de la apariencia juridica en beneficio de terceros, hace
que la pulidad juegue de manera distinta y mds leve que en otros
supuestos, razon por la que, por principio estructural, el equilibrio
legal compensa con un especial cuidado en su proceso de constitucion
—de la Cdmara-- (ante la fe de un notario que adna a su funcién for-
malizadora la de constituirse como asesor imparcial de las partes como
profesional del derecho que es, con homologacién judicial y registro)
requisitos que no constituyen trdmites excesivos $ino necesarios para
evitar mas manipulaciones con un negocio que conlleva la formacion
de personas juridicas y hasta la limitacién de responsabilidad de los
SOCIOS a4 su Inera aportacion.

El articulo es rico en opiniones sobre temas controvertidos, como son
su posicién ante el permiso de relaciones, donde sostiene correctamente
que “el particular que solicite el permiso, estaria protegido legalmente
a través del juicio de ampare, tanto en caso de negativa injustificada
de concederlo. .. como en el caso de silencio”, casos en que “los notarios
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a su vez estarian protegidos en contra de las sanciones que se les pueden
imponer”.

El autor distingue claramente entre formas de constitucién ordinarias
y formas de constitucién especiales (derivadas de fusion, transformacion,
escision o cambio de nacionalidad de las sociedades), sosteniendo que
en los tres primeros casos no se requiere la constitucion simultinea por
unanimidad ante notario mientras que en el caso de cambio de nacio-
nalidad opina que es necesaria la constitucion simultdnea,

Asimismo, en el caso de fusién considera que no hay causa legal de
retiro (argumento que es uno de los sostenes de la posicién anterior
pues parece absurdo sostener que el disidente permanece en la sociedad
pero que ademids debe comparecer para otorgar la constitucién de la
nueva sociedad). Asi, Barrera toma posicidn diversa de la de un sector
de la doctrina mexicana que considera que hay derecho de retiro en el
caso de fusién, posicién primero timidamente indicada por Joaquin
Rodriguez y Rodriguez en sus “Notas de derecho mexicano” a la traduc-
cién de Felipe de J. Tena al Derecho mercantil de Tulio Ascarelli, luego
sostenida por Porrtia Pérez y reafirmada por Rodriguez y Rodriguez
en su tratado de sociedades mercantiles, por supuesto con otros segui-
dores tanto en tesis profesionales de la E. L. D. como en tesis dirigidas
en el seminario de derecho mercantil de Ia UNAM, y por el destacado
mercantilista Iturbide Galinde y que se ha tomado en el extranjero
como la posicion del derecho mexicano (asi Otaegui). Aqui, Barrera
desde luego no estd solo, pues opinan como €l Vizquez del Mercado,
Abascal Zamora, Frisch Philipp, posicién que consideramos como la
correcta por interpretacién de la ley y por analisis del proceso de redac-
cién de la LGSM (c¢fr. Villalon Ezquerro, Francisco Javier, “La escision:
la realidad ante la ley”, Cuadernos del Instituto de Investigaciones
Juridicas, México, afio I, nium. 3, septiembre-diciembre de 198G, pp.
1153-1155.)

El autor recuerda el articule 31 del C. Co.: “los registradores no po-
drdn rehusar en ningin caso y por ningin motivo la inscripcién de los
documentos mercantiles que se les presenten”. Precepto no aplicado
jen virtud del reglamento!

Desde luego el articulo no agota el tema, ni desde la amplia expe-
riencia de la LGSM ni desde los supuestos que puede plantearse un
tedrico. Asimismo, la publicacién de otras normas (Ley de Entidades
Paraestatales) y criterios (8. R. E.) contemporineos o inmediatamente
anteriores a la fecha de publicacidon del mismo, hicieron que el articulo
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saliese a la luz ya desactualizado en pequefios puntos. Sin embargo,
la contribucién de Barrera Graf es como siempre de gran valia y ense-
nanza para los que quieren aprender derecho mercantil.

Francisco Javier ViLLALON EzZQUERRO

BonkLL, M. J., Jayme, E. y Knoo, W., “Sphere of Application (of the
Vienna Sales Convention)”, en BonEiLL, Bianca et al., Commentary
‘on he International Sales Law, Milin, 1987, pp. 27-64.

Se trata de un andlisis de los primeros seis articulos de la Convencién
de Viena sobre compraventa internacional de mercaderias, que se refie-
ren al d4mbito de aplicacion de la misma.

El comentario del articulo 1 ¢s de E. Jayme. Ei articulo dispone
que la convencién se aplique (pardgralo 1) respecto de compraventas
entre partes que tengan su “establecimiento” en Estados diferentes,
siempre que: a) se trate de Estados que hayan, ambos, ratificado la Con-
vencion, o que b) las reglas de derecho internacional prlvado sefialen
que el derecho aplicable a la compraventa es el de un pais que ratifico
la Convencion. .

Al respecto, comenta Jayme que la Convencién ha fijado aqui un
criterio basico para determinar el cardcter internacional de una compra-
venta. Esto es, que las partes tengan su “establecimiento” en Istados
diferentes. No importa cuil sea su nacionalidad, ni si las mercanrci'as
han de ser trasladadas de un Estado a otro. La Convencidn, afiade, no
define qué es “establecimiento”, pero opina que ha de ser un Iugar
donde se tenga una organizacion permanente y estable; no es el lu-
gar donde se negocié el contrato, ni donde ha de ejecutarse. Afiade que
el articulo 10 del mismo texto precisa que si una parte tiene “estableci-
‘mientos” en varios paises se considerard como propio del contrato
aquél que guarde mas estrecha relacién con ¢l contrato y su ejecuaon

El pardgrafo 2 del articulo primero, dispone que no se tenga en
cuenta el hecho de que las partes pertenczcan a diferentes Estados,
cuando ello no se dice en el contrato, nt se supo cuindo se hicieron
las negociaciones previas o se perfecciond el contrato. Esto, ségin
Jayme, es una excepcion al principio general establecido en cl- para-
grafo 1, introducida para proteger a la parte que ignora el cardeter
internacional del contrato. S
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El tercer paragrafo viene a reforzar la regla sobre la internacionali-
dad de la compraventa establecida en el primero. Aclara que para
aplicar la convencién no s¢ tendrd en cuenta ni la nacionalidad de las
partes, ni si, dentro de su propio ordenamiento juridico, tienen calidad
de comerciantes o no. : .

W. Khoo comenta los articulos 2, 8, 4 y b, que precisan el tipo de
compraventas internacionales a que se refiere la Convencién. El articulo
segundo dice que ésta no se aplica respecto de: a) las compras hechas
con fines de consumo personal o familiar, lo cual explica Khoo, es
para evitar que dejen de aplicarse las leyes nacionales de protecciéon
al consumidor; &) ni respecto de compras en subasta o ventas judiciales,
que son poco irecuentes en el comercio internacional; ¢) tampoce res-
pecto de compraventas cuyo objeto sea dinero o titulos mobiliarios; esta
exclusién se aplica, segin el comentarista, porque en algunos paises
si se consideran compraventa las transacciones monetarias; ni d) en
compraventas de electricidad, pues se duda que éstas-sean contratos
de compraventa o de otro tipo,

El articulo tercero tiene dos parigrafos que practicamente expresan
lo mismo, pero desde diferentes puntos de vista. El primero afirma
que no hay compraventa cuando su objeto es una cosa que el snpuesto
vendedor tiene que fabricar y el supuesto comprador entrega una parte
“sustancial” de los materiales para fabricarla. El segundo dice que no
hay compraventa cuando la parte “principal” de la obligacion del su-
puesto vendedor consiste en trabajo. Aunque el contenido de la disposi-
cién es claro, podrin presentarse problemas en su aplicacion, segun
Khoo, por la interpretacion que se dé a las palabras “sustancial” y
“principal”. S

No todo lo que se reficre al contrato de compraventa se rige por
las disposiciones de la Gonvencién. Eso es lo que dice su articulo cuarto.
Ahl se aclara que solo se refiere a la formacién del contrato y a los
derechos y obligaciones del comprador y vendedor. Expresamente se
cxcluyen como materias regidas por la Convencion: las cuestiones sobre
la validez del contrato o alguna de sus clatsulas o la de usos, y las
relativas a los efectos del contrato sobre la propiedad de las mercan-
cias. El articulo, opina Khoo, define asf cudl es la materia-del contrato
que se rige por la Convencién y cudl la que se rige por-el derecho
nacional. A veees, afiade, serd dificil precisar cudles obligaciones son
cfecto del contrate, y por lo tanto regidas por la Convencion, y cudles
dependen de otra causa y se rigen por ¢l derecho nacienal; por. ejem-
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plo, cuando interviene dolo en un contrato, la obligacién de indem-
nizar ¢es efecto del contrato, o del hecho doloso?

El articulo quinto hace una precisién mds respecto de una cuestion
relacionada con la compraventa, perc que no se rige por las disposi-
ciones de la Convencién. Esta es Ia responsabilidad que pueda tener
el vendedor por la muerte o lesiones que produzcan las mercancias
a una persona. Esto, dice Khoo, viene a limitar la responsabilidad del
vendedor exigible por la Convencién, la cual, en términos generales
es (articulo 74) de indemnizar por los dafios y perjuicios sufridos que
fueran “previsibles”. Por efecto del articulo quinto, el comprador no
podri exigir responsabilidad por las indemnizaciones que €I haya pagado
a las personas lesionadas por las mercancias. Sin embargo, queda libre
la via de exigirle tal responsabilidad por los recursos que prevea el de-
recho nacional aplicable. La exclusion, aclara Khoo, no se refiere a
dafios que las mercancias causen, no a personas $ino a cosas.

El articulo sexto, ultimo que se refiere a esta delimitacién del dm-
bito de competencia de la Convencion, establece el papel que puede
jugar la voluntad de las partes en cuanto a la aplicabilidad o exclusion
de toda o parte de la Convencion, El comentario es de M. J. Bonell. El
articulo dispone que las partes pueden excluir la aplicacién de toda
la Convencién, o establecer excepciones a sus disposiciones o modificar
sus efectos. El principio que subyace, dice Bonell, es que en la contra-
tacién internacional las partes pueden escoger el derecho aplicable. La
posibilidad de excluir disposiciones de la Convencién o variar sus
efectos se da porque la Convencién no tiene normas de orden publico
que sean irrenunciables, excepto la del articulo 12. La exclusién pue-
de hacerse antes de las negociaciones, o durante ellas; también puede
hacerse después de perfeccionado ¢l contrato, pero en tal caso, como
es una modificacion del contrato, tiene que hacerse por escrito. La
exclusién, por otra parte, puede ser, en opinion del autor, expresa o
implicita, Esto tltimo, por ejemplo, cuando las partes, en contratos
anteriores entre si, hicieron esa exclusién (ver articulo 9).

La disposicién puede dar lugar a una interesante problemitica, seghin
lo que anticipa €l autor. Propone algunos casos, como los siguientes.
Las partes excluyen la Convencién en conjunto, pero no designan otro
derecho aplicable, ¢cudl rige al contrato? O excluyen una regla de la
Convencién sin sefialar otra regla alternativa, y se produce un con-
flicto que debe solucionarse conforme a la regla excluida, ¢cdmo se
soluciona? O si el acuerdo de las partes para excluir la Convenciton
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es mvihido, ¢se aplica entonces Ia Convencion?; pero si en el acuerdo se
determind otre derecho aplicable, jconforme a qué derecho se resuelve
la cuestién de validez del acuerdo, conforme al derecho elegido por las
partes, o al derecho determinado por las reglas del conflicto, o al dere-
cho del juez competente?, y ¢qué ocurre cuando las partes convienen
que la Convencién rija respecto de un tipo de ventas que la Conven-
cién excluye, por ejemplo respecto de ventas de electricidad; o cuando
excluyen alguna disposicién de la Convencién que define su dmbito de
competencia, por ejemplo la de que se aplica a compraventas en que
las partes tengan su establecimiento en Estados diferentes?

Todos estos problemas son adecuadamente tratados y solucionados
por el autor, en su muy interesante comentatio.

En general, los seis comentarios vienen a aclarar el sentido de las
disposiciones de la Convencién, haciende referencias a su historia, a
otros articulos de la Convencidén, y reflexionando sobre los posibles
problemas que puedan surgir al ser aplicados.

Jorge ApaME GODDARD

CoureT, Alain, “Aportes de la teoria microecondémica moderna en el
anilisis del derecho de las sociedades” (trad. de Maric Alberto Bon-
fanti), Revista del Derecho Comercial y de las Obligaciones, Buenos
Aires, afio 18, num. 107, octubre de 1985, pp. 607-625.

El derecho de las sociedades constituye uno de los aspectos basicos
del derecho comercial, especialmente el estudio de la sociedad andénima
ha sido puesto de relieve por ser la manifestacion por excelencia del
capitalismo y porque permite a una minoria ejercer un control o im-
poner sus decisiones en el grupo social,

Por otra parte, el estudio de las instituciones juridicas no puede
hacerse sin tomar en consideracidn los fendmenos juridicos, son éstos
los que reflejan el quehacer humano y la necesidad de que el dere-
cho se ocupe de diversos actos econémicos; de esta manera el derecho
no puede ir a la zaga de la economfa, bajo pena de no corresponder
a las exigencias de la colectividad. Por estas razones los juristas se han
preocupado por indagar y crear una disciplina juridico-econémica que
cumpla con esos requerimientos, el derecho econdmico ha puesto de
manifiesto su eficiencia.



508 REVISTA DFE REVISTAS

Para tratar de determinar los aportes de la teoria microccondmica
cn el andlisis del derecho de las sociedades, el autor parte de algunas
consideraciones elaboradas en torno a la empresa y la sociedad, asi
como 2 las diversas corrientes de interpretacién sobre las miismas, una
de las cuales es proporcionada por la teoria microecondmica modetna.

El propésito del autor es demostrar que existen algunos conceptos
olvidados por el jurista y el legislador que pueden ser de utilidad para
responder a determinados cuestionamientos relativos a la - sociedad,
algunos de los cuales han vuelto a tomar vigencia; asimismo propone
una labor interdisciplinaria entre juristas y economnistas para ofrecerle
al legislador medios para una mejor reflexién. Aunque su andlisis
parte del derecho francés con referencias al de los Estados Unidos de
América, este tltimo con estudios mds avanzados en derecho econdémico
que el primero, su exposicién tiene el mérito de hacer una serie de re-
planteamientos sobre diversos aspectos de la sociedad que evidente-
mente reviven algunos debates casi olvidados sobre las sociedades.

De acuerdo con el autor, la teorfa microecondémica moderna también
hace su interpretacién tomando en cuenta aspectos tan importantes
como la teoria de los derechos de propiedad y la figura de la agencia.
En su opinién esta teoria puede contribuir a actualizar conceptos juri-
dicos hoy en dia considerados anticuados, ello porque la microeconomia
se apoya actualmente en conceptos de derecho privado cuya receptivi-
dad es menor que en el pasado, aunque pueden ser usados nuevamente
por los juristas.

Las aportaciones de dicha teoria estan cefiilas precisamentc cn la
propiedad y en la agencia, conceptos analizados por el autor al propio
tiempo que examina y cuestiona diversos aspectos de las sociedades. '

En su opinidn, la concepcion de la sociedad como contrato toma
nuevamente vigencia y se define al ente social como un conjunto de
relaciones individuales; es decir, uyna consiruccion juridica artificial
que permite establecer relaciones contractuales. Creemos, sin embar-
g0, que dicha concepcidén ha sido ya superada vy que hoy en dia el
concepto de sociedad es diverso del concebido en el derecho romano.

Por otra parte, cl fenémeno de la personalidad —dice— resulta de
una operacién administrativa por cuanto estd vinculado a un grupo,
se trata de un disfraz juridico, una técnica de afectacion patrimonial.
La personalidad juridica ha sido puesta de relieve desde hace tiempo
y los tratadistas han luchado —y en ocasiones lograde— porque el legis-
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lador o los jueces quiten el velo de la personalidad para no dejar
impunes ciertos actos cometidos por la misma.

Para Couret el pacto social es en realidad un pacto cosificado porque
actualmente Ia sociedad es mis bien considerada una cartera de activos
riesgosos que un ser viviente, incluso la escasa consideraciéon de la per-
sona del socio parece ser debilitada con diversas instituciones como la
supresion del derecho de preferencia a la preocupacidn por colocar
nnevas acciones. 7

Ahora bien, en cuanto a las dos consideraciones de la microeconomia,
la agencia y los derechos de propiedad, el autor, en cuanfo al‘primer
aspecto, identifica mando -y agencia (esta especie de aquél) para explicar
la situacion de los administradores quiencs por su posicion dirigente
tienen acceso a cierta informacién privilegiada de la cual, en general,
los socios no tienen posibilidad. De esta manera el agente tiene mayor
autonomia de decision e incluse posibilidad de abusar de ella, por lo
cual ‘los socios deben optar entre darles participacién en el funciona-
miento de Ia sociedad, o bien en el establecimiento de ciertas formas
de :control.

Después de analizar la teoria de la agencia y el estatus de los admi-
nistradores sociales, el autor realiza algunas otras reflexiones sobre
diversos aspectos, para luego hacer lo propio respecto a los derechos
de propiedad. Atin mis antigua que la teoria de la agencia, resulta
la de la “propiedad de derechos” en la sociedad, a decir de Couret,
quien aclara que la teoria econdmica distingue dos categorias de insti-
tuciones, las mercantiles y las politicas, de las cuales las primeras
se caracterizan por la existencia de una utilidad residual, cuva pro-
piedad puede ser negociada e intercambiada.

Ein realidad no deja de ser interesante su planteamiento, si bien nos
parece demasiado atrevido por cuanto trastoca diversas teorfas acep-
tadas por la doctrina mercantilista, sobre todo en lo que se vefiere a la
ficcion de la personalidad y a los derechos de los socios; de malquier
manera el autor no hace sino volver a tocar varios puntos contro-
vertidos y cn cierta manera olvidados por los juristas.

Soyla H. LrON Tovar
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Frienang, Aldo, “L’avant-progetto di legge uniforme sul factoring inter-
nazionale (UNIDROIT, 1982)", Rivista di Diritto Civile, Padua, Ita-
lia, afio XXIX, nim. I, enero-febrero de 1983, pp. 96-107.

El comercio internacional y la economia mundial requieren de instru-
mentos juridicos universales cuya regulacién uniforme y objetiva, al
superar la amplia y variada fenomenologia que en cada uno de los
paises ofrece la legislacion y la pragmitica de los negocios, facilite y
propicie no sélo el intercambio de mercaderias, sino también la legiti-
ma circulacion de los capitales en la edad de los servicios y la industria
del conocimiento que son en realidad los ejes del comercio mundial de
las décadas por venir.

Cuando una empresa (lactor) adquiere —via cesion— los créditos de
otra (cliente) —surgidos por la venta de bienes o la prestacién de ser-
vicios—, le proporciona asistencia financiera, contable o similares, y
ademds, el establecimiento de las partes contratantes estd situado en
Estados diferentes, se configura el contrato de factoring (factoraje) in-
ternacional (articulo 1).

El empleo muy frecuente de este contrato a escala intercontinental
asi como la diversidad de su reglamentacién provocaron la intervencion
esperada del Instituto Internacional para la Unificacidn del Derecho
Privado-UNJDROIT.

Efectivamente, éste produjo en su tercera sesion —19 a 21 de abril
de 1982— un anteproyecto de reglas uniformes sobre ciertos aspectos del
factoring internacional.

En este articulo Aldo Frignani analiza los aspectos relevantes y las
enmiendas respecto al texto preparade en la segunda sesion de abril
de 1981

Adviértesenos que se trata de normas sustanciales y no conflictuales.
Fl respeto a la autonomia dc la voluntad de las partes ha sido el hilo
conductor de los redactores.

Consta el documento de once articulos; cada uno de ellos recibe
breve y atinado comentario.

La definicién es mas o menos flexible, breve, concreta y adecuada
al caso.

Conviene resaltar que el factor debe prestar al menos dos de los ser-
vicios descritos en la propia definicion; que el factoring es mds bien un
contrato de cambio con funciones de financimiento y no un contrata
de crédito (articulo 19).
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Se ha omitido en el texto la exclusiva (clausula de exclusividad de
la relacién contractual).

Dos criterios, uno geografico y otro objetivo, precisan el dmbito de
aplicacién de este ordenamiento uniforme. En el mismo precepto se
determina la naturaleza de los créditos por ceder. Aclaracién tal, cuya
colocacién, segiin la téenica legislativa, no resulta del tode acertada
(articulo 29).

Insertar la distincién entre comerciantes y profesionales refleja toda-
via la cldsica escisién entre derecho mercantil v derecho civil, superada
ya por algunas legislaciones (articulo 2°).

Oportuna su colocacién v exacta su dimensién de la norma que
expresa la aplicacion del documento uniforme al factcm'ng con notifi-
cacion. Entendida ésta en su mas pura llaneza como aviso o comumca—
cién, esto es, sin que deba mediar funcionario judicial.

Aspectos de novedad representa el precepto relativo a la validez de
los créditos presentes o futuros, siempre que éstos estén claramente
determinados o sean determinables, una vez que nazcan y sin necesidad
de un nueve negocio de cesion (articulo 3°).

Particularmente importante para alentar el desarrollo del factoring
es el articulo cuarto, segin el cual, Ia cesién al factor serd eficaz, no
obstante cualquier acuerdo de no cesién entre el proveedor y el deudor.

Se ha previsto también la posibilidad de transferir del proveedor
al factor —en forma automdtica o no— todos o parte de los derechos
derivados del contrato de venta, incluida la propiedad (articulo 59).

Ello disciplina no sélo la eficacia de la cesién frente al dendor sino
también las modalidades del aviso 0 comunicacién (articulo 69).

Se ha incorporade la norma relativa a que deudor que paga de buena
fe el importe descrito en la comunicacién, se libera de su compromiso,
aun si el crédito no hubiese sido vilidamente cedido o si el derecho
al pago perteneciese a un tercero.

En piecepto posterior se ha establecido el régimen de las excepciones
oponibles por el deudor al factor, la compensacién por ejemplo.

Esta norma armoniza asf con la filosofia general del proyecto de no
poner al deudor en una situacién ni mejor ni peor de aquella en la
cual se encontraria si el crédito no hubiere brotado a resultas del
factoring.

Se precisa que la inejecucion, la ejecucién defectuosa o tardia del
concrato de venta por el proveedor, no permite al deudor recuperar
el pago que ¢l ha hecho al factor (articulo 9).
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Disposicion expresa, fija la responsabilidad en guc puede incurrir
el factor (articulo 10).

Los problemas derivados de sucesivas cesiones entre factores —feno-
meno connatural al factoring internacional— hallan regulacién en el
articulo 11.

Es claro que la problemiatica no ha sido toda resuelta. Quedan por
sefialar lo que convenia que estuviera y no estuvo; indicar fallas, suge-
registral, cuestién fiscal, validez del contrato entre proveedor y factor,
relacién factor quiebra, preeminencia entre factor v terceros para el
caso de conlflicto; de ahi que hasta el titulo del Anteprovecto de ley
haya sido cambiado para referirse ‘sélo a cicrtos aspectos (en los que
fue factible el vonsenso) del factoring.

Es mérito de este trabajo: anexar el texto del anteproyecto que se
comenta, pues permite la confrontacién inmediata de los documentos;
sefialar lo que convenfa que estuviera y no estuvo; indicas fallas, suge-
rir opiniones, reconocer aciertos; comentar procedimientos; acotar fron.
teras; destacar aportaciones significativas-del derecho comparado como
la cesién equitativa del derecho inglés (equitable assignment); el re-
quisito de que, en su caso, €l factor determine la persona que recibird
el pago, procedente del derecho francés y luxemburgués; vy la exigencia
de expresar que el factoring esta regido por normas uniformes, dima-
nante del derecho de los tratados.

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA

Pirez FonTANA, Sagunto, “Ll factoring”, Revista de Derecho Comercial
y de la Empresa, Montevideo, ntims. 31-32, julio-diciembre de 1984,
Pp- 5-29.

Afortunadamente, la doctrina juridica se complementa y enriguece con
las aportaciones importantes de los diversos autores. Este ensayo es
muestra de ello.

Es dicho del autor que nuevas técnicas tales como el leasing (arren-
damiento financiero), factoring (factoraje), know-haw (asistencia
técnica), franchissing (marcaje), etcétera, tomadas de la prictica estado-
unidense, han permeado la actividad comercial y legislativa universal,
particularmente Ia europea y japonesa.
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Las definiciones o los conceptos que buscan delimitar al factoraje son
variados y multiples.

Parécenos oportuno —por su trascendencia— plasmar aqui el del
Anteproyecto de Reglas Uniformes sobre ciertos aspectos del factoring
internacional aprobado el 21 de abril de 1982 por el Comité de estudios
del UNIDROIT: contrato celebrado entre un proveedor y un Ffactor
en virtud del cual éste debe proporcionar al menos dos de entre estos
servicios (financiamiento, contabilidad, cobro de créditos y garantia
contra riesgos del crédito) y el proveedor debe ceder al factor de forma
continua, mediante la compraventa o la constitucion de garantia, los
créditos provenientes de la compraventa de bienes o prestacion de ser-
vicios, segin pdrrafo del tercero de dicho precepto.*

En cuanto a su denominacién, pese a la diversidad de apelativos:
contrato de financiamiento, ventas, adquisicion de carteras, descuento
de venta, gestion de créditos, empresa de gestion de créditos, affaturage
y factoraje, se ha impuesto el de factoring.

De ancestrales raices, el factoraje moderno adquirié su configuracion
juridica actual en los Estados Unidos de Norteamérica, de donde se
ha expandido al resto del orbe.

Muy oportuna resulta aqui, la insercién terminoldgica empleada en
la contratacién y en la técnica aplicable: factor, cliente, proveedor o
adherente (cliente o suppler), deudor (buyer o customer), factov im-
portador (import factor), factor exportador (export factor), y cadena
de factores (factors chains).

La versatilidad de esta figura juridica claramente se nos manifiesta
en el matiz de su diversidad: old line factoring (con riesgo de incum-
plimiento o insolvencia del deudor); new sivle factoring (riesgo o in-
solvencia mds servicios adicionales); notification factoring (con notifi-
cacién); non notification factoring (sin notificacién); naturity factoring
(sin financiamiento); credit cash factoring (con financiamiento); do-
mestic facloring (factoraje interno o localy; international factoring (fac-
toraje internacional: de exportacién o de importacion).

El desarrollo de la operacion se inicia al solicitar el cliente la pres-
tacién de dicho servicio. Para ello, habri de proporcionar al factor
una informacién completa y minuciosa de la situacion juridica, finan-
ciera, contable... que guarda la negociacion (el chiente).

* Con motive de una resefia bibliogrdfica (Fossati et al, Il factoring, aspetii
econemici, finanziari ¢ giuridici, aparecida en Bolelin Mexicano de Derecho Com-
parado, México, afio XIX, ndm. 55, enero-abril de 1986) comentamos la necesidad
de confrontar la prictica y Ia regulacién internacionales de este contrato.
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Luego de que el factor ha analizado la solicitud, si ésta es aceptada,
se firma el contrato que regird las relaciones entre las partes.

El modus operandi se realiza en tres etapas bien determinadas: ad-
quisicién de créditos contra terceros; prestacion de servicios varios y
pago de las prestaciones fnsitas en la operacién.

Apariado de gran interés, al cual el autor concede espacio conside-
rable, es el relativo a la naturaleza juridica de la institucién.

Controvertible de suyo, este asunto parece volverse huidizo a los
estudiosos, de modo que pluralidad vy subjetividad dominan el medio.

Se nos explican brevemente las tesis que contemplan al [actoraje
<omo un contrato: de cesién de créditos futuros; preliminar, normativo,
de organizacién, de mandato y de agencia.

Pérez Fontana sostiene con Frignani que se trata de un contrato
preliminar normativo.

Sus rasgos peculiares Jo perfilan como un contrato innominado, ati-
pico, financiero, comercial, consensual, oneroso, conmutativo, de adhe-
sién y de tracto sucesivo.

Aportacién interesante es el comentario relativo al distingo con otras
figuras muy proximas tales como la venta de créditos, el descuento, el
préstamo, el seguro de créditos, la subrogacién en el pago, el mandato
o arrendamiento de servicio y el confirming (confirmacién de pedido).*®

Ojald un convenio internacional sobre el factoring, surgido de un
consenso unanime, siente lo mas pronto posible bases firmes y objetivas
que faciliten el desenvolvimiento de la industria, de las finanzas y
del derecho privado a escala universal.

Amplio estudic que aunado al de otros juristas enriquece la biblio-
graffa sobre temdtica tan importante en el fascinante mundo de los
negocios,

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA

PierreLici, Valeria, “La qualificazione giuridica del contratto turistico
e la responsabilitd del ‘tour operator’'”, Rassegna di Diritto Ciuile,
Ndpoles, num. 3, julio-septiembre de 1986, pp. 639-659.

Ciertamente en los dltimos tiempos se han venido creando nuevas
figuras juridicas como respuesta a las exigencias del trafico comercial.

* Bauche Garciadiego se refiere a la similitud del factoraje con el crédito de ha-
bilitacién o avio. Cfr. Operaciones bancarias, México, Pormia, 1981, p, 332.
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El desarrolle del turismo organizado, como lo manifiesta la autora, ha
provocado diversos problemas para tratar de encuadrar juridicamente
los contratos surgidos de este fenémeno entre el turista y otra persona
que en forma independiente y estable asume el encargo de promover
o conectar actos juridicos relacionados con el turismo cuya ejecucién
serd cumplida por un tercero que es precisamente un porteador o el
dueflo de un hotel.

En efecto, productos de la masificacion del turismo, son una verda-
dera industria de los viajes y las vacaciones, las agencias de viajes; éstas
se limitaron en principio a realizar actividades de intermediacién entre
el turista y el proveedor del servicio turistico proporcionando a aquél
los billetes o boletos de viaje o cumpliendo con la reservacién a los
mismos en hoteles, teatros o restaurantes; con el crecimiento del turismo
dichos agentes se convierten en promotores del mismo, gracias a lo cual
dicha institucién (turismo) se “democratiza” y abarca mds capas sociales.

Asf las cosas, Pierfelici intenta explicar diversos aspectos relativos a
la calificacién juridica del contrato turistico y a la responsabilidad del
agente de viajes y €l turista, por un lado, y entre aquél y el proveedor
de los servicios, por el otro; relaciones que se complican sobre todo
cuando el tomador del servicio es, como en la mayoria de los casos, inex-
perto y como tal contrata servicios que no corresponden a un servicio
digno y decoroso.

Este constituye precisamente uno de los aspectos mis importantes
del turismo por cuanto a relaciones juridicas se refiere toda vez que el
turista contrata los servicios en desigualdad de condiciones puesto que
no puede sugerir horario alguno (en transporte, o precio de servicio
cualquiera), sino que se debe sujetar a las tarifas impuestas por el
proveedor, y en el mejor de los casos autorizadas por la autoridad
<ompetente.

No obstante que la concertacién de dichos servicios se realiza me-
diante un contrato de adhesién (generalmente verbal), segun la autora
los pocos procedentes jurisprudenciales muestran de alguna manera la
actuacién del consumidor por medio de la amigable composicién pri-
vada como instrumento para dirimir sus controversias con las agencias
de viajes, en lugar de acudir a la tutela jurisdiccional. Este punto
resulta interesante ya que efectivamente la tendencia, por lo menos en
México, es en el sentido de lograr conciliar intereses entre proveedores
y consumidores sin necesidad de acudir a un tribunal, por ello en nues-
tro pais se prevén como instancias “preliminares” Ia Procuraduria
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Federal del Consumidor (PFC), la Comisién Nacional Bancaria y de
Seguros (CNBS), y In Comisién Nacional de Valores (CNV), entre otras;
respecto a asuntos relativos con el transporte es competente el primer
organismo sefialado —cl cual por cierto ha cumplido satisfactoriamente
sus funciones—, incluso sin temor a equivocarnos nos atreveriamos a
afirmar que una de las pocas instituciones que en México funcionan
es precisamente la PFC.

Retomando el estudio de la autora, destaca la existencia de la Con-
vencién de Bruselas de 1970, ratificada en 1977, la cual pretende definir
la disciplina del tipo contractual de referencia; aclara desde luego el
poco éxito que ha tenido este tratado debido a su escasa ratificacion
por parte de los Estados y a que hay reservas. De cualquier manera
advierte el concepto de contrato turistico suministrado por dicho orde-
namiento, segun el cual, se trata de un contrato de organizacion de
viaje, cualquier contrato tramite mediante el cual una persona se obliga
a procurar a otro, a cambio de un precio global, un conjunto de pres-
taciones que comprenden entre otros el transporte, o la reservacion
de algin espacio turistico.

Dicho concepto difiere desde Inego de aquel del contrato llamado
por la autora como “de intermediaric de viaje”, de acuerdo con el
cual una persona contra el pago de un precio, se obliga a procurar a
otro un contrato de organizacién de uno de los servicios separados que
permiten verbigracia ejecutar un viaje. Es decir, existe una distincion
entre los organizadores v los intermediarios, los primeros ofrecen un
viaje integrante predispuesto, un “producto”, los segundos una actividad
de nueva intervencion entre el turista v el organizador o entre el turista
y el proveedor directo de los servicios concertados separadamente.

De acuerdo con lo anterior, la autora se propone analizar al contrato
de *“‘organizacion de viajes”, negocio juridico atipico cuya regulacion
es importante por cuanto que estd destinado a realizar intereses social-
mente relevantes. Al respecto, sostiene que se trata de un negocio
mixto, al cual le son aplicables las normas de los diversos negocios
tipicos que entran en juego en el contrato, para regular cada prestacién
singular, segin su naturaleza. En este orden de ideas plantea la alter-
nativa de considerar al “contrate de viaje” vya sea en los negocios
mixtos, o bien en los “innominados sui generis” (nuevo contrato).

Tanto la doctrina como la jurisprudencia menos recientes habian
reconducido dicho contrato al de transporte o bien al de mediacion:
sin embargo, éste resulta no idéneo por cuanto el mediador facilita la



DERECHO MERCANTIL 517

conclusion de contrares entre terceros; ¢l agente de viajes, en cambio,
dice la autora, contrata por cuenta del turista con los proveedores di-
rectos de las prestaciones, es decir, el agente de viajes desarrolla la
actividad en interés del turista. No creo que sea esa la idea de una
agencia de viajes, sino que al contrario act@ia precisamente en intercs
del prestador directo y del suyo propio. Por lo que se refiere a consi-
derar que se trata de un contrato de transporte, los sostenedores de esta
posicion argumentan el cardcter esencial y preeminente del traslado de
un lugar a otro; y aunque existen otras posiciones parecen haber sido
superadas con la consideracion de que el contrato de viaje turistico
0 es un mandato o bien una locacio v peres.

Desde luego la autora se inclina por ubicar al contrato en el man-
dato; para ello, analiza el caricter del mandatario y equipara a éste
con e} agente de viajes, quien —segiin ella— asume derechos y obliga-
ciones del porteador u hotelero sin que por ello deje de ser manda-
tario; asimismo, considerado el contrado turistico como mandato con-
cluye que al turista lo competen las acciones ordinarias de tutela de la
ejecucion del mandato, y de 1a buena organizacidn de viaje turistico. Es
mas, dice que la circunstancia de que el agente de viajes le reserve
un espacio turistico, verbigracia en un hotel determinado, constituye
una promesa del hecho de tercero, una obligacion de garantia suscep-
tible de adherirse a diversos esquemas negociales y que al mismo tiempo
esa promesa garantiza la correcta ejecucion de todo el conjunto de
servicios; es decir, resume con la afirmacién de que la relacion entre
el operador turistico o agente de viajes y el cliente (turista) para la
predisposicion de un viaje organizado se integra dentro del esquema
del mandato.

Aunque el trabajo tiene el mérito de plantear algunos cuestiona-
mientos en torno a un negocio muy poco estudiado, creemos que la
autora confunde ciertas posiciones de las partes y como consecuencia
su contenido obligacional; no consideramos Ia posicién del mandato cn
la que el turista o tomador del servicio sea el mandante. Inclusive
en ocasiones confunde al agente de viajes con el mediador quien puede
actuar y obtener un beneficio econémico de ambas partes. En todo caso
existirfa mandato entre el agente de viajes y el proveedor directo u
organizador del servicio turistico, éstos si dan instrucciones y una con-
tribucién econémica a aquél.

La supuesta promesa de un hecho de tercero, en realidad no cons-
tituye ninguna garantia, ni se trata de una cliusula star del credece,
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sino de que el agente de viajes actiia a nombre del proveedor y como
tal éste queda obligado con el turista.

En otro orden de ideas, la autora sefiala la responsabilidad del ope-
rador turistico, tanto por hechos propios, como por hechos de terceros;
nuevamente considera su posicién de mandatario del turista y le niega
responsabilidad por hechos de otros, cuales serian tal vez los propios
proveedores; desde luego no compartimos esa opinign. Finalmente ana-
liza el supuesto del resarcimiento del dafio derivade de un contrato
turistico de vacaciones.

Soyla H. LEON Tovar

RivEra, Julio CGésar, “Hacia la anarquia monetaria de la quiebra”,
Revista del Derecho Comercial v de las Obligaciones, Buenos Aires,
afio 18, nim. 107, octubre de 1985, pp. 700-729.

El estatuto juridico del comerciante que no puede hacer frente a sus
obligaciones liquidas y vencidas, impone diversas consecuencias respecto
del patrimonio del quebrado, de la actuacidn en juicio, de los actos
anteriores a la quiebra, de la persona misma del comerciante y de las
relaciones juridicas preexistentes. El articulo 128 de la Ley de Quiebras
y Suspensién de Pagos (L.OQSP) mexicana, prescribe que desde el mo-
mento de la declaracién de quicbra las deudas del fallido dejan de
devengar intereses frente a la masa, salvo las hipotecarias y pignoraticias
hasta donde alcance la respectiva garantfa (fraccidn Il}; norma similar
se encuentra en la Ley de Concursos de Argentina {articulo 133), la
cual impone, a decir de Rivera, la cristalizacién de todos los créditos
a la fecha de la quiebra.

El propdsito del autor es demostrar “la opinién desafortunada” de
la Corte Suprema argentina, respecto a la cristalizacion de los crédi-
tos una vez declarada la quiebra y a la “repotenciacién” de los créditos
laborales hasta en tanto se haga efectivo el pago de éstos. Para ello
hace hincapié en diversos argumentos ventilados a propésito por la
doctrina para dar mayor fundamentacién a la no generacién de inte-
reses en las deudas del fallido una vez declarado tal, entre otros argu-
mentos se sostienen la permanencia de la masa de la quiebra, la posi-
bilidad de la rehabilitacién del quebrado y la imposibilidad del
cumplimiento voluntario del deudor, impuesta por la quiebra.
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Al igual que en nuestro derecho, la Ley de Concursos referida es-
tablece una excepcién al postulado anterior, consistente en que los
intereses compensatorios devengados con posterioridad a la quiebra que
correspondan a créditos hipotecarios o prendarios, puedan ser percibidos
hasta el limite del producto de la liquidacién del bien gravado, una
vez pagado el capital y demds accesorios preferentes. La razén de esta
excepeidn, como acertadamente manifiesta el autor, se debe a la situa-
cién de independencia de que goza el acreedor hipotecario o prendario
para hacer efectivo su derecho frente al que puedan tener otros acree-
dores; por ello mismo, aftade, estos créditos no padecen el riesgo de las
situaciones de insolvencia, ya que no pueden afectar el contenido ni
la realizacién del crédito.

A diferencia de nuestro derecho, en Argentina sélo son admitidos con
caracter preferencial los intereses compensatorios. De cualquier manera
si dichos intereses no alcanzar a ser cubiertos por el producto de la
cosa, no se transforman en un crédito quirografario que concurra luego
a la masa, sino que quedan extinguidos.

Un aspecto interesante sefialado por el autor es el relativo a lo que
denomina la repotendacién de los créditos en la quiebra para refe-
rirse a la posibilidad de aplicar el remanente, una vez cubiertos los
créditos, a las sumas resultantes de calcular la incidencia de la depre-
clacién monetaria sobre dichos créditos y a los intereses suspendidos,
sin tomar en cuenta los privilegios.

Por cuanto a la actualizacién de los créditos laborales, se refiere
a que éstos son actualizables desde la demora del deudor y hasta el
momento del efectivo, tal y como lo establece 1a ley 20.695. Asi las cosas
expone el cuestionamiento de saber si en caso de quiebra del patrén
prevalece el régimen concursal segiin el cual existe la cristalizacion
de los créditos y, por tanto, no generan intereses, o bien, debe comsi-
derarse aplicable la ley 20.695 en el sentido de actualizar los créditos
laborales. Advierte Rivera que el sentir de la jurisprudencia habria
sido en el primer sentido, criterio que fue seguido también por diversos
tribunales; y en cuanto a los laborales y mercantiles, ellos tenian en
claro que la actualizacién de los créditos laborales se detenian en el
momento de la declaracion de quiebra.

El autor se refiere concretamente a la sentencia de la Corte Suprc-
ma, emitida el 2 de abril de 1985, que anula el pronunciamiento de
la Sala C. de la Cdmara Comercial, quien habia decidido que la ac-
tualizacién de los créditos laborales se detenian con la declaracién de
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quiebra del patrdn, sus argumentos equiparan los créditos laborales con
los hipotecarios, establecen la prioridad de satisfacer los créditos de ca-
racter laboral y determinar el cardcter de ley, posterior que tiene la Ley
de Contrato de Trabajo sobre la concursal.

Las criticas a destacar, entre otras, propuestas por el autor, son el
cardcter y naturaleza distintos en ambos créditos y la limitacién en
el hipotecario al producide por la cosa, mientras que en el laboral
se extiende al patrimonio del quebrado; asimismo, niega el caracter
prioritario del pago de los créditos laborales y por tanto el hecho de
que el estado de distribucién no pueda ser formulado mientras no haya
sido satisfecho el ultimo acreedor laboral.

Concluye €l autor que tal como aparece ¢l panorama, la quiebra con-
cretard a distribuir el activo entre los acreedores con garantia real, los
acreedores laborales v los acreedores del concurso, los demds serdn con-
siderados como convidados de piedra que espcrardin a que haya rema-
nentte. En cuanto a nuestro derecho la LQSP establece a los créditos
laborales dentro de los singularmente privilegiados (articulo 261); sin
embargo, dicho privilegio estd limitado a que los servicios de los tra-
bajadores hubieren sido utilizados directamente por el afio tiltimo
anterior a la quiebra.

Sovla H. LEON Tovar

SANCHEzZ MEjJorapA Y vELAsScO, Carlos, “ELa escision de sociedades”, Re-
vista de Investigaciones Juridicas, México, afio 10, nam. 10, 1986,
pp. 355-371.

A pesar de los precedentes de pequeiias menciones cn diversas obras a
partir de 1960 (Abascal Zamora, Mantilla, Barrera Graf que en varias
ocasiones le dedicé breves menciones hasta que redactd la vozr “Esci-
sion” del Diccionario Juridico Mexicane, México, UNAM, 1983) y de
tres tesis profesionales de diverso valor en los afios de 1984 y 1985, a Ia
literatura mexicana le faltaban articulos de revista especializada que
cstudiaran el tema de la escisién. Ciertamente el tema pertenece al de-
recho continental, pues el derecho corporativo americano es tema aparte
a este respecto, a la doctrina de la legislacion mercantilista de la se-
gunda mitad del siglo XX (dentro de la limitacién de nuestros cono-
cimientos, creemos que empezé a practicarse y a tratarse en Francia en
1949, Italia 1955-1956, Espafia 1967-1968, Argentina 1965 —aunque segin
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Carbone hay precedentes anteriores, etcétera, v a legislarse en Francia
en diversas fechas— y fundamentalmente 1966, Argentina a partir de
1972, Portugal 1974, Brasil 1976, CEE en la sexta directiva de derecho
de socicdades de 1982 con un pequefio precedente en 1973, etcétera).

Lo anterior no significa que no hubiera autores anteriores que la
previeran (Ferrara muerto en 1941 la menciona como posibilidad de
la persona juridica en su Teorie de las personas juridicas publicada
en ¢l primer cuarto del presente siglo), ni que por ciertas circunstan-
cias no se hubiera dado en la prictica (de hecho se dio en las nacio-
nalizaciones en paises en guerra entre si: Francia, Alemania, Rusia y las
secesiones de los partidos socialistas italianos hacia 1946.1947 pudieran
haber sido contempladas como escisiones, interpretando algunas dispo-
siciones legales civiles e inclusive mercantiles). Sin embargo, el andlisis
juridico tiene su propio tiempo y la historia de las discusiones sobre
la admisibilidad de la escisién sin previsién legal expresa lo demuestra
plenamente,

Esto se aplica también al derecho mexicano. El articulo de Sinchez
Mejorada es el primero de una serie que con distintas plumas y enfoque
han salido sobre el tema en el afio de 1986. Sdnchez Mejorada en su 4gil
conferencia que es una “revision general, panordmica” de los problemas
que se presentan con relacién a la escisién en las sociedades mercantiles
(p- 355), sefiala a este respecto que el derecho mercantil es reactivo
mds que proactivo y si la doctrina es reactiva con respecto a la prdc-
tica, la ley es aun posterior y reactiva a la practica y la doctrina. Asi
los casos de escision en México, si bien contados los realizados efectiva-
mente (s6lo conocemos tres: dos en México en 1978 y 1985 y tenemos
referencia de otro en Monterrey en 1985), ha habido vatios proyectos
que han hecho que los abogados estudiemos, y desde luego la naciona-
lizacién de la banca que pudo haberse enfocado en los supuestos de
varias instituciones de crédito como escision,

La exposicion de Sanchez Mejorada es 4gil v la consideramos funda-
mentalmente correcta con apreciaciones agudas. Como ¢é1 mismo lo dice,
no agota el tema (p. 355) ni siquiera desde ¢l punto de vista de la
interpretacién de diversos articulos que en derecho mexicano pueden
fundamentar escisiones, pero dentro del género literario juridico que
eligid (conferencia) cumple perfectamente su objetivo y realiza una
aportacién valiosa al derecho mexicano que demuestra el cardcter de
abogado prictico v de buen consultor juridico.

Francisco Javier VirLaLoN EzQUERRO
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TorrEs ¥ Torres Lara, Carlos, “Derecho de la empresa”, Revisia del
Fore, Lima, afio LXXII, nam. 1, 1985, pp. 61-72.

El derecho de la empresa busca responder a tres interrogantes princi-
pales: icudles son las normas que regulan a la institucién?, ¢cudl el
comportamiento de dichas entidades frente a las normas? y ¢cudl el de-
rrotero que deben seguir para beneficiar al hombre, fin supremo del
derecho?

Al afirmar el autor que la empresa es una institucion, retoma la idea
plasmada afios ha por Ripert, en su cldsica obra Aspects juridigues du
capitalisme moderne, num. 125.

Es claro que desde hace varias décadas no es posible ignorar a la
empresa. Puesto que su presién es omnipresente, Torres y Torres Lara
declara que es mds facil entender a la empresa intuitivamente que
proporcionar un concepto juridico de la misma.

Fundamentado en Galgano, el articulista sitia el origen de la institu-
cién en las compafifas de Indias (orientales u occidentales, siglo XVIT),
las cuales persegufan sacar provecho a través de explotar —segin el in-
justo derecho imperante— las abundantes y codiciadas riquezas que
hallaban en las tierras recién descubiertas.

El propio profesor Torres al aportar su visién histdrica, considera que
la entidad ha transitado por cuatro fases: creacidn, diferenciacidn, uni-
ficacion y subjetivizacidn. Es decir, desde que empresa y empresario
se confunden en la realizacién de una actividad lucrativa, hasta que la
propia corporacién deviene no sélo en monstruo econdmico, sino cn un
gigante social que concentra el poder con repercusiones mundiales; fre-
cuentemente enfrentada a los Estados-nacién.

Dicha crénica abarca, desde la pequefia, familiar y rudimentaria orga-
nizacion artesanal hasta el coloso transnacional, anénimo y prepotente.

Cuando se nos comenta la magnitud que hoy envuelve a la empresa, se
nos antoja imaginirnosla como un alud niveo que con su desplaza-
miento crece inmensamente hasta volverse incontrolable. Ya que por sus
cuantiosos recursos técnicos, pecuniarios, tecnolégicos y humanos puede
—seglin se expresa— suplantar al Estado-nacién como la principal orga-
nizacién estructural del futuro. ‘

Se manifiesta que el derecho de la empresa porta un contenido
multidisciplinario, pues multifacético es su comportamiento en la rea-
lidad. Corrobora esta idea la diversidad de disciplinas que la han
abordado.
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Recuérdese que Mossa proporcioné un concepto unitario de empresa:
organismo viviente de trabajo o de cosas materiales € inmateriales, des-
tinado a los fines de la economia social, en comunicacién de hombres
y capitales (Trattato del nuovo diritto commerciale, p. 168).

Este estudio apoya la tesis que contrapone derecho de la empresa y
derecho de sociedades (Garrigues, Curso de derecho mercantil, t. 1,
p- 317).

La trascendencia del tema resalta la importancia de su desarrollo.
Los planteamientos brevemente aqui esbozados reclaman la existencia
de una sélida disciplina juridica que otorgue un tratamiento especia-
lizado pero unitario de tan versdtil fenémeno.

Ya ensefiaba Ripert que jur{dicamente la empresa como institucién
no tenia trazos precisos. Y afiadia: todas las declaraciones sobre el régi-
men capitalista serén en vano mientras no se conciba una empresa de
una figura juridica nueva (Aspects..., p. 278), apreciacién atin hoy
vilida,

Por su parte, Mossa ensefiaba que concebir a la empresa como dere-
cho real sobre bienes inmateriales, o derecho real sobre un especial
bien inmaterial, o derecho sobre un bien unitario de alto orden, ex-
presa una verdad, aquella de que con la empresa se funda un derecho
interno y abierto que garantiza los intereses personales y sociales
(Trattato. .., p. 198). En México, la legislacién no regula sistemdtica
e integralmente a la empresa; sin embargo, existen multiples disposi-
ciones diseminadas en leyes mercantiles, civiles, administrativas, labora-
les, fiscales y procesales. Por parte de la doctrina, algunos tratadistas
han estudiado a la institucidn conforme a distintos enfoques.

Joaquin Rodriguez Rodriguez formulé en 1945 un antreprovecio de
Cédigo de Comercio basilarmente delineado en la empresa, cuyo ar-
ticulo 2° expresaba: “son empresas mercantiles, las que profesional-
mente estdn destinadas al ejercicio de algunos de los actos comprendidos
en este Codigo o de cualquiera otros de naturaleza andloga, compren-
didas las actividades agricolas e industriales, o las que asuman las formas
de organizaciones reglamentadas en éI”. El propio Rodriguez escribio
sobre dicha entidad en Curso de derecho mevrcantil, t. 1, y Tratado de
soctiedades mercantiles, ts, 1y IL

Mantilla Molina se refirié a ella al hablar de negociacion mercantil
en su clisico texto Derecho mercaniil. Barrera Graf se inclina porque
la empresa se convierta en el centro del derecho mercantil; véanse:
Temas de derecho mercantil; Estudios de derecho mercantil; Tratado
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de dervecho mercantil; “Derecho mercantil”, en Introduccion al derecho
mexicano, t. I, y la Empresa en el devecho mercantil italiano, su in-
fluencia en el derecho mexicano. Bauche Garcia, Iiego, quien por cierto
dio a su trabajo el titulo de La Empresa. En material laboral la consi-
deraron: De la Cueva, Nuevo derecho del Trabajo, t. 1; Muiioz Ramon,
Derecho del trabajo, t. I En derecho piiblico: Fernindez Ruiz, El estado
empresario. Secretarfa del ‘Trabajo, La empresa publica en México,
factor de desarrollo econdmico y social del pais. Witker, La empresa
publica en México v en Espafia. En derecho pesquero la atendié Torres
Cordoba, Empresas comunes pesqueras. En administracion de empresas
ia observd Ackoff, R., Planificacion de la empresa del futuro; Lucas
Ortueta, Roj de, Organizacion cientifica de la empresa. En Contabili-
dad, la advirtié Gonzdlez Hernandez et al,, Holding.

Reflexién interesante la del doctrinario Torres y Torres Lara que
nos promete ampliar en un future, con motivo de su publicacién en la
Enciclopedia Juridica Omeba.

El reto permanece particularimente para los juristas, pues al parecer
hasta ahora, no se ha logrado estructurar una adecuada doctrina juri-
dica, ni una legislacién precisa y sistematizada sobre orgamizacién tan
singular, aun cuando el Codigo de Comercio francés de 1808 ya Ia re-
cogla (articulos 632 y 633).

Pedro Alfonso LABARIFGA VILLANUEVA

DERECHO PENAL

BareERG SaNTOs, Marino, “El respeto de los derechos humanos: gran-
deza y servidumbre de la actividad policial”, Cuadernos de la Fa-
cultad de Derecho, Palma de Mallorca, Espaila, nim. 11, 1985, pp.
27-48.

El articulo se refiere a la actividad policiaca, comenzando por su origen
y la evoluciGn en dicha institucion. El origen de la policia en sentido
moderno —funcién eminentemente preventiva— aparece en Inglaterra
con el Metropolitan Police Act de 1828, obra del inglés Robert Peel; a
partir de éste se organizé la policia en diversos Estados. La pelicia



