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Lo que estd en juego es el futuro de las generaciones venideras y de
su posibilidad de desarrollo; los bosques no sélo son el sustento de una
industria, sino que son el sustento del equilibrio~ global a nivel mun-
dial. Una regulacién como la que propone el autor serfa una muestra
de una toma de conciencia en esta materia.

Maria del Carmen CarmMoNA Lara

DERECHO MERCANTIL

BarrErRA GraF, Jorge, “Preservation of the Goods”, en BONIELI;, M. J.
et al., Commentary on the International Sales Law. The 1980 Vienna
Sales Convention, Milén, Giuffré, 1987, pp. 613-632.

Jorge Barrera Graf, quien fuera el director del grupo de trabajo de
UNCITRAL, que preparé el proyecto de la Convencidn sobre Compra-
venta Internacional de Mercaderias, aprobada en Viena en 1980, comen-
ta en este trabajo los articulos (85-88) de la misma, relativos a la obli-
gacion, que puede estar a cargo del vendedor o del comprador, de
preservar las mercancias.

El articulo 85 dice cudndo tiene el vendedor esa obligacién. Puede
ser: a) cuando el comprador ha incurrido en mora de recibir las mer-
cancias, o b) cuando el comprador no ha pagado el precio, y se convino
que el pago del precio y la entrega fueran simultdneos. Pero en ambos
casos, ¢l vendedor, para estar obligado a preservar las mercancias, ha de
conservar la posesion de las mismas o, al menos, explica Barrera Graf
{(p- 616), el poder de disposicién sobre ellas. Asi, como suele ser frecuen-
te en el comercio internacional, cuando el vendedor envié al comprador
las mercancias y los documentos para disponer de ellas, ya no queda
obligado el primero a conservar las mercancias.

La obligacién de conservar las mercancias consiste en tomar todas las
medidas, que sean razonables en las circunstancias del caso, para pre-
servarlas. La falta de cumplimiento de esta obligacién origina respon-
sabilidad por los dafios que sufrieron las mercancias y que podrian ser
evitados. FEsta obligacién, opina el autor (p. 617), no es derivada del
contrato, ya que el articulo 35 que prevé las obligaciones del vendedor
no sefiala ésta, sino que es consecuencia del incumplimiento del com-
prador. Puede también considerarse, en mi opinidén, que la obligacién
deriva de la buena fe que las partes deben guardarse (articulo 7-I).
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El vendedor que conserva las mercancias tiene derecho a retenerlas,
esto s, a no entregarlas al comprador hasta que éste le haya reembol-
sados los gastos que causd su conservacion. Este derecho de retencién y
reembolso de gastos, opina Barrera Graf (p. 617), se funda no en el con-
trato mismo, sino en la ley que lo rige, esto es, en la Convencion. Los
gastos que pueden reembolsarse son, dice el articulo, los que fueren
razonables, atendidas Jas circunstancias. El autor opina (p. 618) que el
derecho de retencion cesa, aunque no lo prevé expresamente la Con-
vencién, cuando el comprador ofrece garantias suficientes de que reem-
bolsara los gastos.

El articulo 86 sefiala dos casos en que €l comprador estd cbligado a
preservar las mercancias: @) cuando el comprador las ha recibido, pero
tiene intencidén de regresarlas; b) cuando el comprador no ha recibido
las mercancias, pero éstas estdn a su disposicién, y él ejerce su derecho
a regresarlas. El derecho a devolver las mercancias depende de un in-
cumplimiento del vendedor, verbigracia, por no ser conformes las mer-
cancias en el contrato, por no llegar al lugar fijado, por no estar debi-
damente identificadas, por no llegar en fecha oportuna, etcétera.

En el primer caso el comprador ha recibido las mercancias, las deten-
ta y tiene la intencién de devolverlas, Barrera Graf opina (p. 622) que
€l comprador debe comunicar su intencién al vendedor. Cuando la cau-
sa del rechazo de las mercancias es su falta de conformidad con el con-
trato, el comprador debe comunicarlo en cuanto conoce, o debié cono-
cer, la falta de conformidad, y, en tode caso, en un plazo miximo de
dos afios (articulo 39). Cnando sea otra la causa, el comprador tiene
que declarar resuelto el contrato, y esa declaracién sélo surte efecto en
cuanto es recibida por el vendedor (articulo 26).

En el segundo caso el comprador no ha recibido las mercancias y
ejerce su derecho a devolverlas mediante notificacién de no conformidad
o declaracién de resolucion. El articulo (parrafo 2) le impone la obliga-
cion de tomar posesion de las mercancias a nombre del vendedor, y
‘cuidarlas, siempre que esto no le cause un inconveniente grave o gastos
considerables. Esta obligacion de tomar posesién de las mercancias no
se aplica si en el lugar donde se encuentran estd el vendedor o persona
autorizada por ¢l para tomar posesién de las mismas.

En ambos casos, ¢l comprador debe tomar las medidas necesarias, que
sean razonables en las circunstancias, para preservar las mercancias y
tiene derecho de tetenerlas mientras no le reembolsen los gastos que
hubiera hecho.
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La obligacién de preservar las mercancias, a cargo de una u otra par-
tes, suele concretarse en depositarlas en un almacén o venderlas, De
elio tratan los articulos 87 y 88, respectivamente.

La parte obligada a preservarlas, dice el articulo 87, puede depositar
las mercancias en el almacén de un tercero, siempre y cuando el gasto
que ello cause no sea excesivo. Hacer el depdsito, observa Barrera Graf
(p- 625) es un derecho, y no una obligacién, ya que la parte obligada
a preservarlas puede conservarlas en un almacén propio, o incluso no
depositarlas, si no fuere necesario o conveniente, en almacén alguno.

La parte obligada a conservar las mercancias puede venderlas (articu-
lo 88-I), cuando la otra se demore excesivamente en recogerlas, siempre
¥ cuando la primera notifique oportunamente que va a venderlas. La
notificacién_debe ser hecha por medios idéneos, no necesariamente por
escrito; este requisito, aclara Barrera (p. 632) a veces puede obviarse,
por ejemplo, cuando la venta se debe hacer urgentemente, porque las
mercancias estin en peligro de perderse. La venta debe hacerse, dice el
articulo, por cualquier medio apropiado; esto significa, comenta Barre-
ra Graf {p. 628), que debe ser un medio reconocide por el derecho del
lugar, y que sea adecuado a la naturaleza de las mercancias y a los in-
tereses de lag partes,

Cuando las mercancias pueden deteriorarse ripidamente o su conser-
vacién origina gastos excesivos, la parte obligada a preservarlas debe
tomar las medidas adecuadas para venderlas (articulo 88-2). En el caso
referido en el parrafo anterior, se da una facultad de vender las mercan-
clas, pero en este otro caso hay la obligacion de procurar su venta, El
concepto de mercancias “‘expuestas a deterioro rdpido”, dice Barrera
Graf (p. 630), debe interpretarse ampliamente: comprende tanto las mer-
cancias perecederas, como aquellas que sélo se deterioran. La obligacién
de tomar las medidas adecuadas para vender, sigue diciendo este autor,
no es obligaciéon de vender efectivamente, ya que estas mercancias suje-
tas a deterioro son dificiles de vender.

En ambos casos la parte que vendié las mercancias tiene derecho a
retener del precio cobrado la cantidad equivalente a los gastos que le
caust el cuidado y venta de ellas. Este derecho de retencion, aclara el
autor (p. 631), no puede extenderse a cantidades debidas por otras obli-
gaciones contractuales como, por ejemplo, por pago de precio.

Jorge ApaME Gobparn
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Knarp, V., “Damages”, en BoNELL, M. ]. et al., Comentary on the Inter-
national Sales Law. The 1980 Vienna Sales Convention, Milin, Giuf-
fre, 1987, pp. 538-567.

Victor Knapp, profesor de Ia Universidad Carlos de Praga, hace en este
trabajo un comentario de los articulos 74 a 77 de la Convencidn sobre
Compraventa Internacional de Mercaderia, que se refieren a la responsa-
bilidad del comprador o vendedor por los dafios que cause por incum-
plimiento de sus obligaciones contractuales.

El articulo 74 establece el principio general de responsabilidad por
dafios. Los articulos 75 y 76 se refieren a dicha responsabilidad en el
caso de resolucidn del contrato; y el articulo 77 establece la obligaciém;
a cargo de quien exige dicha responsabilidad, de hacer lo posible para
mitigar los dafios.

Comenta Knapp (p. 540) que las condiciones que prevé el articulo 74,
para que el comprador o el vendedor pueda reclamar responsabilidad
por daiios, son tres: @) que ocurra un incumplimiento de contrato;
&) que la otra parte haya sufrido una pérdida, y ¢) que exista una rela:
cién causal entre el incumplimiento y la pérdida,

El texto del articulo 74 dice que la responsabilidad es por la pérdida
previsible, esto es, por la pérdida que previé, o debié prever, la parte
que incumplia. Esto significa, opina Knapp (p. 541), .que la parte que
exige responsabilidad no tiene que probar que la otra parte previd la
pérdida que causaria su incumplimiento, sino que basta que pruebe
que ‘la parte que incumplié estuvo objetivamente en situacién de pre-
ver dicha pérdida. La previsién debe comprender: a) que se causaria
una pérdida por el incumplimiento, y b) el posible grado o medida de
dicha pérdida. Opina el autor (p. 542) que ¢l momento en que debe
preverse la pérdida por incurplimiento es el momento de perfeccionar-
se el contrato, de modo que la parte que incumple sélo responde por
la pérdida que previé en ese momento.

El problema que deriva de la aplicacién de este articulo es el del cri-
terio que han de seguir los jueces o 4rbitros para evaluar la pérdida.
Opina el autor (p. 543) que la convencién comprende tanto el dafio
emergente, como el lucro cesante, es decir, lo que en el orden juridico
mexicano se denomina dafios y perjuicios. Lo mas problemitico es la
medida del lucro cesante o perjuicio, Fl articulo no aclara si debe to-
marse en cuenta solo el perjuicio actualmente causado, esto es, lo que
efectivamente haya dejado de ganar la parte ofendida (por ejemplo,
ventas no hechas de mercancia que ya estaba pedida), o también el per-
juicio eventual, es decir, lo que hubiera dejado de ganar (por ejemplo,
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las posibles ventas que harfa de tener la mercancia a su disposicion).
Opina el autor (p. 544) que la solucién estd en el concepto de pérdida
previsible, o sea, se responde por los perjuicios actuales y eventuales, en
tanto pudieran haber sido previstos. :

En el caso de resolucién del contrato, los dafios se evaliian de acuerdo
con los articulos 75 y 76, que no requieren que el dafio fuera previsible.
De ordinario, cuando una parte resuelve el contrato, luego procede a
hacer una operacién (compra o venta) de reemplazo. El 75 dice que
cuando se hace una operacién de este tipo, en una forma razonable y
en un plazo razonable, la parte que reclama dafios por incumplimiento
puede exigir la diferencia entre el precio contratado de las mercancias
y €l precio de la operacién de reemplazo, ademds de todos los otros
dafios exigibles de acuerdo con el articulo 74. Comenta Knapp (pp. 550-
551), que la operacién en “forma razonable” significa, en venta de
reemplazo, el precio mis alto posible, y en compra de reemplazo, el
precio mias bajo posible, atendiendo a las circunstancias del caso. El pla-
20 comienza a correr, segin €l autor (p. 551), a partir de la resolucion
del contrato.

En el articulo 76 se prevé que en caso de que no se haga una opera-
¢ién de reemplazo, se puede exigir la diferencia entre el precio contra-
tado y el precio del mercado en el lugar donde la mercancfa debia
entregarse y en el momento en que se declara la resolucién del contrato.
Comenta el autor (p. 554) que el articulo es aplicable cuando se haya
hecho una operacién de reemplazo, pere que no cubrié los requisitos
del articulo 75, o sea, haber sido hecha en plazo y forma razonables, o
cuando no se puede determinar si se hizo 0 no una operacién de reem-
plazo, por ejemplo, porque el vendedor que resolvié el contrato habi-
tualmente vende el tipo de mercancias a que se referia el contrato, de
suerte que no podrfa saberse si las ventas hechas después de la resolu-
cién eran de reemplazo o resultado del ejercicio habitual de la nego-
ciacién. ‘

En cuanto al lugar y momento en relacién con los cuales debe deter-
minarse el precio, el mismo articulo 76 dispone que sea el lugar defini-
do en el contrato para la entrega de las mercancias (véase articulo 31), y
el momento de la resolucion del contrato, ex(:epto cuando el comprador
resuelve el contrato después de hacerse cargo de las mercancias, en cuyo
caso s¢ considera ¢l momento de hacerse cargo de ellas. Este ultimo,
explica Knapp (p. 556), es para evitar que el comprador, que tiene en
su poder las mercancias, especule con los movimientos de precios, pro-
curando resolver el contrato cuando los precios sean mas altos.
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El articulo 77 establece algo que resulta novedoso en relacién con el
derecho mexicano. Sefiala que la parte que reclama responsabilidad por
darfios, esti obligada a tomar las medidas convenientes para que los dafios
causados por el incumplimiento de la otra sean los menos y menores
posibles,

Tales medidas, comenta el autor (p. 560), ordinariamente serdn una
compra o venta de reemplazo; pero pueden ser otras, por ejemplo
un adecuado empaque de las mercancias, reparacién de las mismas u
otras semejantes. En todo caso deben ser las medidas que razonable-
mente pueda esperarse que se tomen, dadas las circunstancias del caso.
5i la parte que reclama daiios no toma estas medidas, entonces el monto
pecuniario de su reclamacién se vera disminuido en consideraciéon a los
dafios que pudo haber evitado. El tomar estas medidas no es propia-
mente una obligacién, porque la otra parte no tiene accién para exigir
que se tomen, pero si una carga, cuyo incumplimiento afecta patrimo-
nialmente. Si para tomar estas medidas fue necesario hacer gastos, la
cantidad erogada, dice Knapp (p. 561), debe considerarse como una pér-
dida causada por incumplimiento, y por tanto reclamable.

La aplicacién del articulo puede dar lugar a ciertos problemas, opina
Knapp (p. 564). El principal es que el articulo se refiere a la parte que,
por causa del incumplimiento de la otra, reclama dafios. Cuando se pro-
duce un incumplimiento, la parte afectada puede pedir también el
cumplimiento especifico del contrato, y como en este caso, no tendria
Ia parte que lo reclama, de acuerdo con este articulo 77, la carga de
procurar la disminucién de los gastos, podria entenderse que el articulo
es una invitacién a reclamar siempre el cumplimiento especifico del
contrato. Pero puede suceder que el cumplimiento del contrato sea im-
posible, y entonces la reclamacién tendri que ser por dafios y aplicarse
el articulo 77. Esto hace ver que el cuidado de mitigar dafios ha de ser
una preocupacién de cualquier comprador o vendedor que quiera re-
clamar por incumplimiento del contrato.

Jorge ApamME GoppDARD

Nicnoras, B., “Interest”, en BoNELL, M. ]. et al., Comentary on the
International Sales Law. The 1980 Vienna Sales Convention, Milin,
Giuffre, 1987, pp. 568-571.

Barry Nicholas, profesor de la Universidad de Oxford, y miembro de
la delegacién britédnica a la Conferencia de Viena (1980), que aprobé la
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Convencién sobre Compraventa Internacional de Mercaderias, comenta
en este trabajo el articulo 78 de la misma, que fue uno de los m4s con-
trovertidos por causa de la materia que trata: la obligacién de pagar
intereses por sumas adendadas.

Refiere Nicholas (p. 569) que el proyecto de convencién que presentd
el grupo de trabajo de UNCITRAL a la Conferencia de Viena no con-
tenia disposicién alguna sobre la obligacién de pagar intereses. Pero
durante la Conferencia se nombré un comité que hiciera un proyecto
sobre la materia; éste presentd tres proyectos, que fueron rechazados;
luego se propuso que no se aprobara ninguna disposicién sobre intere-
ses, y esto también fue rechazado. El mayor problema era determinar
el tipo de interés, o los criterios para definirlo. Finalmente, se aprobé el
articulo 78 que no hace referencia alguna al tipo de interés.

El articulo sélo establece que si una parte debe una cantidad de di-
nero a la otra, por concepto de precio u otro concepto, y no paga opor-
tunamente, esti obligada a pagar intereses. Iiste articulo, opina el autor
(p. 570), obliga a pagar intereses aun cuando el derecho nacional que
resultare aplicable al contrato no lo disponga asf; pero la determina-
cién del tipo de interés se hard de acuerdo con las reglas de ese derecho
nacional aplicable. Si en ese derecho no hubiere tales reglas, entonces
se tomard en cuenta el costo del dinero en el pais del acreedor.

El articulo aclara que el pago de intereses ne excluye la reclamacién
por dafios, prevista en el articule 74; esto fue dispuesto para evitar que
en los pafses en cuyo derecho el pago de interés incluye los dafios, se
impidiera la reclamacién por dafios cuando se cobran intereses.

Comenta el autor (p. 571) que el articulo no requiere, para que se
genere la obligacién de pagar intereses, que haya incumplimiento de
contrato, por lo que puede ser que si una parte no paga una suma que
debe, por causa no imputable a su voluntad, debe pagar intereses, no
obstante que no haya incumplimiento de contrato.

Jorge ApAME GODDARD

Ponce F., Francisco L. C., “Factoraje financiero”, Consultorio Fiscal,
México, afio 4, ntin. 58, octubre de 1991,

Quien haya estado vinculado con los negocios de ventas al fiado, docu-
mentadas con letras de cambio o pagarés, recordard que siempre existié
el lamado descuento de operaciones.
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Esta forma de financiamiento ha sido un magnifico auxilio para co-
merciantes que, carentes o no de liquidez para continuar operando, en
forma especial, en el mercado de bienes duraderos, desean recuperar el
importe de las compras de sus mercancias.

Las ventas al fiado documentadas con titulos de crédito se realizan, a
veces, expresando lisamente el importe en titulos de crédito, caso en el
que surge el fenémeno de la abstraccién, que hace ajena Ia deuda de
su origen, pues las letras de cambio tienen esta caracteristica. En este
caso el bien vendido no constituye garantfa del cobro de su precio.

Otra forma de las ventas al fiado es hacerlas constar en contrato de ven-
ta con reserva de dominio. Para efectos de este tipo de venta, los titulos
que documentan el crédito, sin dejar de representarlo, son comproban-
tes, ya sea de que estd insoluto, o de que se ha cubierto; ello depende
de quien los tenga en su poder, el vendedor o el comprador.

El contrato de venta con reserva de dominio hace al comprador un
detentador del bien objeto del mismo, pero no le hace propletarxo def1—

nitivo, en tanto no haya cubierto integramente el precio.

De acuerdo con €l régimen de estos contratos, establecido por el Co-
digo Civil del Distrito Federal (articulos 2310-2315), la falta de pago
oportuno de uno o mds abonos, da derecho al vendedor a rescindir el
contrato y a recuperar el bien vendido,

Por supuesto, la venta con reserva de dominio deberd ser de bienes
identificables para que el vendedor reclame la devolucién de elios; 1o
contrario haria imposible su recuperacién, salvo casos especiales.

Para la empresa financiera (actualmente factoring) descontadora de
las ventas, la venta con reserva de dominio es garantia que representa
mayor seguridad de recuperacién del crédito que ha concedido al ven-
dedor, pues puede convertirse en cesionaria de la reserva de propiedad
de la vendedora. _

Se ha puesto de moda la operacién del factoraje, que no es otra cosa
que el antiguo descuento de operaciones. Esta operacién, como dice el
autor, "no viene a suplir otras fuentes de financiamiento” sino sélo a
aumentar las alternativas que sirven al comercio en las ventas en abonos.

Como el descuento que antes ha quedado aludido, dice Ponce, el fac-
toraje es un sistema de apoyo para que el comerciante, mediante la ce-
sién de sus créditos a la empresa financiadora, obtenga efectivo en forma
inmediata, que oscila entre el 709, y el 909, del importe de sus ventas.

De acuerdo con el articulista, puede la empresa financiadora realizar
la cobranza de la venta descontada, o puede suceder que de ello se en-
cargue el comerciante.
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Segiin el sistema de cobro que se convenga, serd el beneficio que Ia
descontadora obtenga; de ahi, como dice el autor, la diferencia de los
porcientos del valor de las cuentas que recibe el descontatario al hacer-
se la operacién.

La “venta de cartera”, que siempre fue un negocio de empresas fi-
nancieras establecidas, e incluso de personas fisicas, presupone ventas
documentadas con titulos de crédito, para facilitar la cesion del crédi-
to, pues el comerciante endosa titulos de crédito, no transfiere créditos
simples.

Segin el autor del articulo, los tipos de factora]e son: a) factoraje
con recurso; b) factoraje sin recurso.

El factoraje con recurso implica que el factor no asume el riesgo del
cobro, pues si bien adquiere en propiedad la cuenta, ¢l cedente se hace
responsable para el caso de que el deudor no cubra oportunamente su
obligacién.

En el factoraje sin recurso el factor si asume el riesgo del cobro salvo
¢l caso en que se pruecbe que el mismo no se realiza por causas impu-
tables al vendedor-cedente.

En ambos tipos de factoraje, como dice el autor, habrd que notificar
al deudor que se ha celebrado este contrato, para que sepa a quién ha
de hacer los pagos.

Gregorio Ropricurz MEJia

VARGAS MENDOZA, José, “Notas sobre Ia reestructuracién del sistema ban-
cario en México”, Economia Imforma, México, mim. 183, mayo de
1990, pp. 21-50.

No transcurrié una década. La reprivatizacidn del sistema bancario
mexicano consolida los procedimientos de concentracidn y centralizacion
financiera, que no obstante la estatizacién de 1982, nunca desaparecie-
ron por completo. Acontecimiento tal, implica, segiin Vargas Mendoza,
la trasnacionalizacion de la banca.

Es evidente que el sistema financiero mexicano, siguiendo el modelo
de los paifses capitalistas industrializados, se ha involucrado en una ver-
dadera revolucién de sus servicios.

La importancia y actualidad del tema no se discuten, al contrario,
obligan a inquirir sobre los procesos y fendémenos que motivan la rees-
tructuracién del sistema bancario en nuestro pais. Este es el objetive pri-
mordial del ensayo.
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A juicio del autor, dicha reestructuracién se inscribe dentro de la 16-
gica global de garantizar el restablecimiente de los mecanismos que im-
pulsen la rentabilidad del capital en general, asegurando el desarrollo
del crédito sobre bases radicalmente distintas a las que predominaron
en los afios setenta,

La nacionalizacién constituye pues el comienzo de la primera etapa
de la reestructuracién del sistema bancario.

Diésenos cuenta de las razones. Antes del histérico suceso, la banca
habia apuntalado su estructura monopdlica desde inicios de los setenta,
la cual emparentada con las grandes empresas industriales, comerciales
y de servicios, propicié la formacién de poderosos grupos financieros, a
quienes ha suministrado con gran predileccién la derrama de capital de
préstamo,

En la recurrencia de la crisis de 1982 —por su privilegiada y estraté-
gica posicién dentro del financiamiento y trifico del dinero— ese sector
se adjudicé pingiies ganancias al participar en el proceso global de su-
perespeculacion que se produjo en nuestro pafs, como expresién wltima
de la crisis de rentabilidad, desencadenada por la contraccion de los
subsidios y gasto publico.

En suma, era un proceso de superespeculacién generahzado que vio-
lentaba severamente las condiciones de la circulacién del capital en su
conjunto, y restringia gravemente la efectividad de la accién estatal.

La crisis (devaluaciones macroecandmicas, inflacién galopante genera-
lizada, etéctera), no sélo se recrudecia sino que se profundizaba y apare-
cian sus secuelas en el 4mbito crediticio y monetario; la bancarrota ase-
diaba las finanzas publicas: el espectro de la crisis fiscal estaba presente.

Cautiva la banca, la dramadtica situacién econémica obtuvo una res-
puesta politica unilateral por parte del Poder Ejecutivo: la naciona-
lizacion.

Por otro lado, se nos recuerda que tres aspectos importantes revelan
transformaciones en el funcionamiento de la banca: el cambio en la
propiedad del capital; la reestructuracién adminisirativa del sistema
bancario (fusién de bancos y el consiguiente robustecimiento de grupos
financieros); y el establecimiento de nuevas determinaciones en el ma-
nejo de los instrumentos monetarios y financieros.

Ahora bien, se vislumbra que los cambios de mayor profundizaciéon
tenderdn a consolidar una mayor autonomia del sistema bancario (par-
ticularmente independizar a Ia banca central con respecto a las decisio-
nes de la politica econémica global); establecer mecanismos de articu-
lacién entre ¢l sistema financiero, principalmente entre la banca y las
empresas privadas, para que exista liquidez en las actividades producti.
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vas; articular la logica del sistema financiero nacional a las condiciones
de la competencia mundial del ramo, de modo tal que la inversién ex-
tranjera tenga cabida,

No descuida este interesante articulo dos aspectos de particular rele-
vancia: la fecnologia aplicada a la banca y la innovacion financiera.

Efectivamente, la reestructuracién tecnoldgica del sector descansa en
la informdtica y la telemaitica.

Muestra de ello son las terminales de ventanilla en las sucursales; los
cajeros automdticos permanentes; las terminales en los puntos de venta
(verbigracia, tiendas de autoservicio); las terminales privadas (audiomi-
tico o banco en su casa, videomitico o banco en su empresa); el uso del
sistema de satélites “Morelos” para enlazar el Banco Internacional con
el resto del globo terriqueo.

La innovacién financiera representa el otro basilar sobre el que se
finca la reestructuracién global del sistema financiero, particularmente
Ia banca; sirve ademis dicha innovacién como plataforma para poder
competir con los bancos del exterior.

Cuentas maestras, pagarés, sociedades de inversién, aceptaciones ban-
carias, acuerdos sobre tasas de interés, en fin, opciones diversas como
una nueva forma de gestionar la liquidez y de atraer a los inversionistas.

Finalmente, se nos indica que los pasos hacia la internacionalizacion
bancaria ya han sido dados, pues desde 1979 los mds importantes ban-
cos mexicanos cuentan con sucursales y representaciones en el exterior.
No estid lejano pues, el dia en que los ahorradores mexicanos abran
cuentas de cheques o inviertan en bancos extranjeros con sucursales en
territorio mexicano.

Para nadie resulta desconocido que los bancos fordneos, con repre-
sentacién en nuestro pais, manejan activos mexicanos por 1 500 millones
de délares, controlan 109, de las mesas de dinero y administran mds de
40 mil millones de ddélares fugados hacia el exterior,

Asi que las modificaciones a la legislacién financiera, sefialadamente
a la bancaria, a partir de 1984, la reestructuracioén tecnoldgica, ast como
la innovacidn financiera, se encaminan paulatinamente y con gran de-
terminacién a la modernizacion y reestructuracién del capitalismo en
Méexico.

Aun mis, la reestructuracién del sistema financiero nacional anhela
adecuarse, sin dilacién, a la globalizacién financiera mundial.

En tal virtud, la reestructuracién no ha terminado. Palpamos que la
transnacionalizacién bancaria ha encontrado en la reprivatizacién un
gran aliado, pertinaz, mds dindmico, que en poco tiempo hari realidad
dicho fenémeno.
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Sin reboso y concisamente, el autor nos ha descrito los avatares del
sector de marras.

Claro que el desenvolvimiento de fenémeno tal, a dos afios de plas-
madas dichas opiniones, resulta, aunque previsible, impresionante.

Pedro Alfonso LABarieca VILLANUEVA

DERECHO PENAL

June, Heike, “L’expérimentation sur les étres humains. Réflexions d'un
juriste allemand”, Revue de Science Griminelle et de Droit Pénal
Comparé, Paris, nam. 1, enero-marzo de 1991, pp. 33-48.

El profesor Jung quiere hacer oir en este articulo, basado en la relacion
que presentd en nombre de su pais en la Sesidn V A2 del XIII Congreso
Internacional de Derecho Comparado de Montreal, la voz de Alemania
en materia de regulacion juridica de la experimentacién cientifica sobre
el hombre. Esta voz, dice él, no puede en el concierto internacional
ocultar sus incertidumbres en cuanto a la fineza de la melodia, sobre
todo si no le es dable disociarse histéricamente de la ejecucién por los
nazis de su programa criminal de experimentacién y exterminio. Esa
experiencia historica ha aportado al derecho alemin una sensibilidad
particular para todos los casos limites en materia de proteccién de la
vida humana. :

Parte el autor, tras una breve resefia histérica del modo como en
Francia y en Alemania se ha legislado sobre la experimentacién huma-
na, del gran principio en que han cristalizado la progresiva positiviza-
cion de los derechos del hombre y los trabajos de la biogenética: el
principio de que persona alguna puede ser sometida, sin su consenti-
miento, a experimentacién médica,

Esta experimentacién no es sélo la experimentacién pura, sino tam-
bién la terapéutica. El derecho no puede abandonar su regulacién a
formas de control profesionales o cientificas, pues librar totalmente el
hombre y la sociedad a la comunidad cientifica no guardaria conformi-
dad con los principios de participacidn democritica que exigen una
definicién de las normas por el legislador. ;Cémo fijar los limites de Ia
autodeterminacion del individuo?

En Alemania al menos esto aparece a cargo de un mosaico regulador
del derecho constitucional, el derecho penal y el derecho administrativo.



