DEerecHO MERCANTIL 575



DERECHQ MFERCANTIL 575

cho internacional positive vy en la filosofia de las relaciones internacionales
contemporineas; no obstante lo anterior un estudio mas profundo —dice el
investigador Vencatassin-~ nos muestra que detras de esta armonia se esconde
un conflicto potencial entre las normas antindmicas: toda interpretacion
subjetiva de la Carta de 27 de enero puede materializar estas contradicciones
y dar lugar al nacimiento de preblemas econdémicoes, juridicos y sociales, Para
evitar estos problemas es necesario buscar las medidas y normas que permitan
la coexistencia de los intereses fundamentales de la humanidad y del derecho
soberano de los Estados.

Para llevar a cabo el objetivo enunciado anteriormente, el estudio en cues-
tién lo divide ¢n dos partes. En Ia primera estudia el conflicto potencial
entre los grandes principios del Tratado, esto es, las actividades cspaciales
en el marco de una libertad total con los limites a la libertad de exploracion
y de utilizacién de las actividades espaciales, reglamentacion impuesta por
imperativos técnicos y cientificos que encuentran su justificacién en conside-
raciones juridicas o econdmicas.

El autor concluye diciendo que es necesario apartarse del cuadro de gene-
ralidades que hasta la fecha se han abordado y no dejar que se siga ampliando
la distincién entre el Derecho y la técnica; que los drganos competentes de
las Naciones Unidas deben abordar mds a fondo este problema.—Luis Mat.
PiCA DE LAMADRID.
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CHEMINALE, Ivonnce. Naturaleza juridica de la fusidn de sociedades andnimas,
“Revista Trimestral de Derecho Comercial”, afic xxin, ndm. 1, encro.
maszo, 1970, pp.

Para la autora, la fusidn de sociedades comerciales es un problema que reviste
gravedad y que estd a la orden del dia. Is la forma més completa y mis
activa de concentrar empresas constituidas bajo las formas legales, derivada
del estatuto det 6 de octubre de 1967, que cred inclusive una oficina de regis-
tro para la fusién y reagrupamiento de empresas, encargada de informar a
los industriales respecto a tales posibilidades.

En ausencia de una definicién juridica, estima la autora que la fusion de
empresas constituidas bajo la forma de sociedades anénimas puede definir-
se como un contrato por el cual dos o mis sociedades combinan sus miembros
y sus bienes para constituir una sociedad tnica en que la personalidad moral
de cada una de ellas desaparece para dar origen a una nuceva, con la caracte-
ristica de que solo una de todas estas sociedades prevalece.

El problema lo confronta a través de tres capitulos que titula: 1. Exposi-
cibn y critica de la teorfa clisica; m. Insuficiencia de la teoria clasica para
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explicar las soluciones que presenta el Derecho positivo contempordnco, y
m1. Necesidad de una solucidn. Incluye, finalmente, un capitulo de conclu-
siones a las que nos habremos de referir mas adelante.

Respecte a la primera parte del estudio, manifiesta que la teoria clasica
presupone que la fusibn de empresas entrafia la desaparicién de todas ellas
¥ que Iz nueva sociedad constituida es y debe ser ajena, por tencr caracteris-
ticas propias. Cree que, de conformidad con el criterio modemo y ante la
situacién real que se presenta en el caso de fusion de empresas comerciales,
no es preciso que una determinada sociedad se disuelva y distribuya su activo
entre los accionistas, va que la Ley en ningin caso prevé que la fusién de dos
o mis sociedades deba ser precedida por una liquidacién de todas las que
se hayan fusionado; es mas, advierte que tanto la ley francesa como la juris-
prudencia han establecido el criterio de que una sociedad en liquidacién con.
serva su personalidad juridica y puede efectuar actos de comercio y los
concernientes a decidir y realizar su fusion; el dnico requisito estriba en que
la sociedad absorbente recoja en su totalidad el pasivo de la sociedad absorbida.

Fn la segunda parte sefiala que la legislacién fiscal, en nuestros dias, es
la que mis se ha interesado en la concentracién de empresas, no por finali-
dales monopolisticas, sinc de control; se prefiere este sistema al de dejar vivas
las sociedades absorbidas, las cuales pueden acusar fuertes pasivos que, en
cambio, reditita para su beneficio la sociedad absorhente. De ahi que la Ley
66-538 de 27 de julio de 1966, en Francia, haya reglamentado las operaciones
concernientes a la concentracién de sociedades andnimas mediante un esta-
tuto especificamente fiscal. De esta manera se ha creado un contrato de
fusién que parte desde el acuerde previo de los consejos de administracion
o directivos de las sociedades interesadas; su depdsito en el tribunal de comer.
cio una vez establecido y las condiciones en que quedarin la sociedad absor-
bente y las absorbidas; se exige asimismo una amplia publicidad a la fusién
y la intervencién directa de los comisarios de cada sociedad fusionada. La
responsabilidad comin de los miembros de todas las sociedades es otro requi-
sito legal de importancia, al igual que el acopio de bienes para responder,
asimizmo, de las obligaciones contraidas o por contraer,

En la parte final anuncia la autora que la fusién constituye una concen-
tracién de empresas, una tcnica especial, va que la unidad en la direccién debe
estar perfectamente estructurada y cl control patrimonial bien definido, por
cuanto la finalidad perseguida por el legislador es el aumento de la produe-
tividad, y de ningtin modo la concentracién de capital. Considera como case
tipico de fusion el de varias sociedades de transportes, para proporcionar un
servicio mejor, mas barato y mas ripido, en las cuales los elementos consti-
tutivos de tales empresas no se pierden, sino que se aglutinan.—Santiago
Barajas M. pE Oca.

Majo, Adolfo di. X controllo giudiziale delle condizioni generali di contretto.
“Rivista del Diritto Commerciale”, mayo-junio, 1970, afo rxvi, 1970,
pp- 192.247. Roma, Italia.

El control del contenido de las condiciones generales del contrato pertenece
al cuadro mis amplio del control de la libertad contractual, o sea al control
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de la tipica posicibn de la autonomia privada que se ejerce y expresa por
medio de la celebracién de los contratos. Sin volver al viejo problema de la
naturaleza de estas condiciones, aparece innegable que representan un com.
plejo de reglas cuya relevancia juridica concieme a la adopcién de las rela-
ciones entre las partes y no depende del hecho del acuerdo en sentido formal,
0o mis propiamente dicho, del hecho de que tales reglas o normas son
atinentes a una significacién social particular derivada del més amplio contex-
to del ambiente en que estin insertadas. Se trata, pues, de una tipica
situacién del poder que pertenece a la empiesa, o al menos interesa a la or-
ganizacién de la produccién, poder que Ia sociedad tecnolégica actual ha
exaltado grandemente, y el ejercicio del cual se concreta en la orientacién
o finalidad de regular el mercado a través de acuerdos de subdivision del
mismo entre los concurrentes, y acuerdos que establecen determinada politica
de precios. Se viene, asi, a concretar una sueite de derecho comin de em.
presa, que se califica e impone por su correspondencia adecuada a la realidad,
de tal manera que se convierte en normatividad destinada a sustituir la legal
por su indole mas general y abstracta.

La exigencia del control estd impuesta por el estado de cosas, ya que es
innegable que el poder normativo de las empresas se persigue, por un lado,
en vista de racionalizar las formas, de desarrollar la iniciativa econdmica, y
por otro, en cuanto tiende a reforzar y consolidar esta Gltima sobre Ia estruc-
tura de un poder econémico. En la consecucién de esta segunda finalidad
se revela la tendencia distorsionadora del riesgo de los costos sociales que van
a gravar el precio del goce de los bienes o servicios que la empresa ofrece al
piiblico. El control llega a representar un remedio contra los efectos exagera-
dos de la libertad de iniciativa econdémica que pesa no sdlo en el aspecto de
los fines individuales, sino en la apropiacién de medios para la conquista
de ciertos fines. En orden a la relacién que existe entre la tutela de la posicién
individual y de los intereses de la categoria gremial, se encuentra la garantia
de los fines sociales que concilian la orientacién hacia la realizacién de las
formas de satisfacer los respectivos intereses sin asumir una posicién radieal.
Resulta evidente que mientras més idéneas son las condiciones mencionadas
al tipo de control judicial que tutela la posicién subjetiva de los particulares, se
esti ante intereses que todavia no han sido elevados a la dignidad de derechos.
Y ello se debe a la consideracién del hecho de que el momento normativo
de 1a libertad de iniciativa econémica constituye mas ficilmente un atentado a
las posiciones individuales de los particulares, por mids que se persigan obje-
tivos sociales, todo lo cual muestra la relacién entre los dos momentos: ¢l
econémico y €l normativo.—Humberto Brisefo SIERRA.

MarcHr, Giorgio de. Carte di crédito e carte bancarie. “Banca, Borsa e Titoli
di Crédito”, julio-septiembre, 1970, pp. 321-353. Milén, Italia.

El fenémeno que se considera ha tenido, en el ultimo decenio, un desarrollo
imponente y ha alcanzado tal relevancia en Italia, que exige la atencién de
las empresas de crédito y de sus asociaciones: en 1968 los detentadores de car-
tas de crédito superaban, en los Estados Unidos, ¢l nimero de cincuenta
wmillones, y los adheridos al programa de cartas o tarjetas bancarias llegaban



578 REVISTA DE REVISTAS

a 397,000, Los asociados al Diner’s superaban los 200,000, y en una cantidad
inferior ligeramente los adheridos, o sea, las empresas que aceptaban estas
tarjetas, era el de la American Express. Muchas grandes industrias america-
nas han acud.do a la carta de crédito para favorecer la venta de sus productos.
El nimero de empresas llega a 3,000, con diferentes tipos de cartas de cré
dito o circulacidn, lo que actualmente estd hoy superado por el nimero de
ventas que pasa de cincucnta millones de délazes al afio. En Europa el fené-
meno se ha manifestade por un desenvolvimiento notable en los paises mds
progresistas, como Inglaterra, Suecia v Francia.

En vista de las eventualidades legales por las que ha penetrado la regulacién
estatal, se puede considerar que la carta es un documento que legitima al
titular para valerse del servicio de la banca predispuesto a su favor, y que
consiste en el cambio o garantia a favor de tercero, del buen fin del negocio
que celebran entre si. La carta bancaria tiene también funcién de titulo de
crédito de la firma, pues se ha dicho que la garantiz bancaria estd subordi.
nada a la circunstancia de que el aceptante controle la identidad de la firma,
de manera que se presentan dos pioblemas. Primero, puede darse el caso de
unza cventual deformacién o falsificacién de la firma. En este supuesto, todo
dependerd de la extensién de la garantia prestada por la banca, pues parece
logico afirmar la plena oponibilidad a todos los sucesivos giradores del incum-
plimiento del beneficiario. Por el contrario, si la garantia bancaria debe sub.
sistir en favor de todos los aceptantes, parece natural excluir que sea oponible
como causa de ineficacia bancaria.

Puesto que el titular se considcra como el autor de la firma, la posicién
al titulo del nimero de scrie de la carta ha de referizse a su identificacién
documental. Si es menester identificarse por medio de los documentos consue-
tudinariamente utilizados, en el momento de la negociacién, segin el criterio
de Marchi, en tal caso la cuestion ha de resolverse en el sentido de que la
confrontacién de la firma sustituve toda otra formalidad, y por el mismo
motivo ha de prevalecer la celeridad y seguridad de la operacién comercial.—
Humberto Brisefo SIERRA.

pICKERING, Murray. The Control of Insurance Business in Great Britain.
“Wisconsin Law Review”, vol. 1969, num. 4, pp. 1141-1169. Waterloo,
Wisconsin, EUA.

El trabajo del profesor Pickering acerca del control de los negocios de segu-
ros en la Gran Bretafia, presenta al estudioso de la rama mercantil interesan-
tes datos sobre la evolucion de las empresas de seguros v de la relacién de
éstas con el gobierno a través de diferentes sistemas de controles.

En los negocios dec seguros, aparte de la importancia que constituye su
nacimiento en la peninsula itlica, lo rclevante es la mecanica de su desarrollo
v de su crecimiento en Inglaterra; por esta razén, ¢l tratadista citado apunta
que el medio ambiente del siglo xv formado por la banca, pesca, comercio,
intereses mercantiles, forma estable de gobierno, centralizacién, comercio in-
ternacional en expansion, independencia judicial, asi como la presencia de
la institucién denominada Lloyds integraron las condiciones necesarias y quizi
suficientes para consolidar la experiencia de la Gran Bretafia sobre los seguros.
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Tas reformas tadicales sobre los ncgocios de seguros, practicadas en 1967,
tienen antecedentes de casi un siglo, va que, como lo refiere ¢l jurista inglés,
el sistema de regulacidn —como sistemia en cstricto sentido v no como una
serie de improvisacioncs— va aparece en 1870, Asimismo sc hace destacar que
la formacién de las primeras grandes empresas de scguros fueron la respuesta
a una serie de acontecimicntos sucedidos en los siglos xvar y xvim, tales como
la tristemente “gran cstafa del mar del sur’.

Pickering hace consistir la expedicién de la legislacién sobre seguros de
1868 en los fracasos de las dos grandes compafiias: la Albert Life Assurance
Company y la European Assurance Society. Esta obscrvacion es muy impor-
tante, va que explica cn cierta mancra el surgimiento de legistaciones mis
claboradas en donde se protegen ampliamente a los portadores de palizas.

Fn ¢l articulo comentado, nos encontramos ante un interesante andlisis
de los ocho tipos de seguros que operan en la Gran Bretana y de los mé-
todos de control aplicados a las cmpresas dedicadas a estos negocios; siendo
uno de los puntos mds destacados del citado andlisis la mencién de los mar-
genes de solvencia, de los requerimientos de informacién y de la funcionalidad
de las valuaciones. En conclusion, el trabajo del jurista Pickering equilibra ¢cn
una forma bien lograda los aspectos histéricos vy descriptivos de los negocios
de seguros—Moisés Gonzivrez PacHrco.

vincenzinNi, E. La copropiedad naval y la sociedad entre coprcpictarios en
algunos ordenamientos juridicos extranjeros. “I1 Diritto Marittimo™, afio
1xx1, terza serie, fase. Lxx, enero-junio, 1969, pp. 3-23. Génova, Italia.

Este autor nos sefiala lo siguicnic: que en esta exposicion se referird a los
ordenamientos mercantiles extranjeros que regulan la copropiedad de las naves.

Fn cl sistema inglés no se regnlan de una mancra especial los difcrentes
aspectos del ejercicio en comin de los barcos vy la actividad dc los copropie-
tarios; vy siguen, en grado de importancia, paiscs curopcos como Espafia,
Alemania y Holanda.

Senialan, ademas, una parte de su Codigo de Comercio a reglamentar la
copropiedad naval, los derechos y obligaciones de los copropictarios.

En Francia cxistec una ley especial que regula la copropiedad naval y se
haya contenido en su Cddigo de Comercio, articulos 190.220.

En Argenting también se regula la copropicdad naval, y sus normas estdn
mspiradas cn las del Derccho eurapeo.

Como ya sefialamos, en ¢l sistema inglés no existe una disciplina especifica
que regule 12 copropiedad naval, pero si existe csta copropiedad; Ia ley permite
a varias personas ser copropictarias de uma nave, tencr una razém social, y
que €sta sca registrada,

En cste sistema los copropietarios de una nave se dividen cn dos categorias,
a saber: a) IJoint Owners, cn éstos los intereses de los copropietarios no
son diferentes —no contrarios; b) T part. Owner, en éste los intercses si son
diferentes v da lugar a dividir las diferentes partes de la nave.

Las dificultades que se susciten cntre estos sccios copropietarios se resuelven
por la misma ley que regula la copropiedad naval, v cuando existe alguna
laguna se recurre al principio de cualquicra otra ley inglesa que establezca que
las decisiones dcberan tomarse por mayoria de voluntades.
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La jurisprudencia inglesa ha establecido que, en caso que se tenga que
vender la nave en copropicdad, se deberd tomar en cuenta la voluntad de la
minoria de copropietarios.

El sistema inglés admite también que la copropiedad de un buque se puede
tener por escascz de recursos para tencr uno de su propiedad o bien por mero
negocio lucrativo, cs decir, teniendo posibilidad de ser propictario y a pesar
de ello desear ser copropietario.

En la legislacion holandesa el Coédigo de Comercio, articulos 329 a 340,
regula la copropiedad naval. En estc ordenamiento se admite dicha copro-
piedad.

Para fines lucrativos dicha copropiedad pucde asumir el caricter de una
sociedad mercantil, y se admite que el gerente de estas sociedad sea un copro-
pietario o bien una persona moral no copropietaria.

En el ordenamiento alemdn, cuando la copropiedad naval se efectfia con
propositos lucrativos, serd regulado por el Codigo de Comercio; los copro-
pictarios se organizan en una “sociedad” sin ser una verdadera sociedad
mercantil,

Sciiala, ademis, que la responsabilidad de los copropietarios se repartird
en proporcion a su parte alicuota.

El Cédigo de Comercio espaiol resume la existencia de una sociedad entre
los copropietarios navales, por el solo hecho de que participan ellos en comiin,
y de hecho delimita el campo de aplicaciéon de la Ley Mercantil a tal copro-
piedad naval.

Una situacién especial observamos ¢n este ordenamiento en los casos que
se desea un acucrdo sobre la coproptedad; se trata, de que en los casos que no
se llega a un acuerdo o cl acuerdo rcsulta scr votado por igual mayoria, se
recurte al sortco.

En la ley francesa se¢ ha elaborado un instrumento que regula una manera
amplia la copropiedad naval. En cfecto, en ella sc habla de Ja autoridad que
conocerd de las contraversias de los copropietarios, la cual, en ciertos casos
de discordancia, puede dar su voto aprobatorio, designar gerente, etcétera,
sefiala el régimen de reparticién de pérdidas y utilidades, la cual se hard en
proporcidén a su parte alicuota; los casos de muerte de un copropietario.

Obscvamos también que el gerente puede hipotecar la nave con el consen-
timiento de una mavoria calificada,

El Codigo de Comercio argentino, cn su libro tercero, se rcfiere a los
derechos y obligaciones de los duefios de barcos, v reglamenta las obligacio-
nes de los copropictarios v de su gerente; sefiala que la responsabilidad serd
proporcional a su participacién.—Luis Prrrez Gomez.

Drrrcuo Pexan

ALvarez TaPIA, Heriberto. Interpretacidn que ha dado la Suprema Corte de
Justicia de la Nacidn al principio “Ne bis in idem”. “Revista Juridica Vera-
cruzana’”, nam. 3, julio-scptiembre, 1970, pp. 5-40. Xalapa, Veracruz,
México.

El principio “ne bis in idem” en el Derecho Romano. Para Gayo y Justiniano,
autores romanos, los efectos de la sentencia son tres: 1) Fxtinguir de ple.



